Infojobs

Roman Rafael Carrion Gavidia
Comercial de ventas ° 03540, Alicante / Alacant, Alicante/Alacant
romanl2_85@hotmail.com * ¢ 648977757 (preferente)

Datos del candidato

Carnet de conducir: B Autébnomo: No Vehiculo propio: Si

Experiencia

Telyco (grupo telefénica) - Telecomunicaciones

June 2025 - September 2025 (3 meses)

Empleado/a

CAMPANA DE VERANO- Desempefio un cargo de Comercial de ventas donde demuestro sélidas
habilidades en venta y relaciones con clientes. Trabajo por objetivos, gestionando de forma
efectiva la cartera comercial y captando nuevas cuentas. Destaco por mi capacidad de establecer
vinculos duraderos, comprender las necesidades de los clientes y brindar soluciones a medida.
Contribuyo al crecimiento de la organizacion a través de una gestiéon comercial estratégica y
orientada a resultados.

(Gesti()n comerciaD (Marketing) (Venta) CReIaciones con cIientes) (Técnicas de venta)

CVenta de productos) (Asesoramiento profesionaD (Captacic')n de cuentas) (Promocién)

CTrabajo por 0bjetivos>

Fideysa & pame carrioni - Industria textil, moda y calzado

January 2019 - June 2025 (6 afios y 5 meses)

Direccion / gerenciacon 21 - 50 personas a cargo

Como Gerente de empresa, dirijo con éxito las operaciones comerciales, gestionando relaciones
estratégicas con la red comercial y clientes clave. Destaco en la negociacién de contratos, la
planificacion comercial y el desarrollo de nuevos negocios. Poseo solidas habilidades en Microsoft
Office, comunicaciones empresariales y gestion financiera de la empresa. Gestionando también la
parte de compras y cuadrantes de personal, con toda la plantilla de fabricacion bajo mi tutela.

CGestic')n comerciaD (Direccién) CNegociacic')n con grandes supe...) (Relaciones con cIientes) (Gestic’m)

CNegociacién de contratos) CMicrosoft Office) (Comunicaciones empresariales) (Habilidades técnicas)

CDesarroIIo de negocio> (Planificacic')n comercial) (Venta y atencién al cliente> (Akragest)

CAdministracic’)n generaD (Ventas) (Direccién ejecutiva) (Direccién estratégica)

CLiderazgo de equipos muItidisc...) CNavision) CBZB) CTécnicas de venta) (Venta de productos)

(Fidelizacién) (Asesoramiento profesional) (Ejecutivo de ventas) (Presentaciones de ventas)
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Quickcredit - Servicios financieros

April 2017 - August 2018 (1 afio y 4 meses)

Empleado/a

Comencé un proyecto de financiera en Valencia , su principal finalidad era financiacion a corto
plazo por mediacion de diversos productos como el factoring. Realicé los equipos comerciales
como la planificacion y estrategias para entrar en el mercado nacional, basicamente generando
equipos de agentes externos freelance para la captacion de clientes.

CNegociacién con grandes supe...> CReIaciones con cIientes) (Gesti()n de proyectos) CPIanificacién)

CDireccién de proyectos) (Microsoft Ofﬁce) (Liderazgo de equipos multidisc...) CBZB) CSupervisién)

CTécnicas de venta> (Comunicaciones empresariales> (Direccic’m de equipos> (Fidelizacic’m)

CVenta de productos) (Asesoramiento profesionaD (Habilidades técnicas) (Desarrollo de negocio)

CVenta y atencién al cIiente) (Herramientas de gestion de pr... )

QDQ Media - Marketing y publicidad

January 2016 - July 2016 (6 meses)

Empleado/a

Comercial de los servicios gdqg, marketing digital basdndonos en el negocio del cliente y sus
necesidades, para poder darle mayor visibilidad en los medios webs de qdg.

Una venta de ciclo mas consultivo, generando fuertes vinculos con el cliente para poder ir
desarrollando junto a él una estrategia en marketing digital de mayor impacto frente a sus
competidores.

CAsesoramiento de cIientes) (Anélisis de resultados comerci... ) (Comercio) CMicrosoft Office)

(Venta directa) (BZB) (Elaboracién de propuestas co... ) CVenta de productos)

CAsesoramiento profesional) (Captacién de cuentas) CVenta y atencién al cliente> (Ejecutivo de ventas)

CAsesoria comerciaD (Presentaciones de ventas>

te habla ( Movistar Empresas) + Telecomunicaciones

January 2014 - April 2015 (1 afio y 3 meses)

Empleado/a

Soy responsable de generar y concretar nuevas oportunidades de negocio a través de la
prospeccion de clientes potenciales. Ejecuto estrategias de ventas para posicionar nuestros
productos y servicios. Mantengo un estrecho contacto con los clientes existentes para fortalecer
las relaciones y asesorarlos sobre nuestras soluciones. Realizo presentaciones personalizadas,
elaboro propuestas comerciales y cierro acuerdos de forma efectiva con una atencion postventa
inmejorable.

CTeIecomunicaciones) (Negociacién con grandes supe...) (Relaciones con clientes) (Microsoft Office)

CNavision) CBZB) CTécnicas de venta> (Venta de productos) CFideIizacién) (Asesoramiento profesionaD

CHabiIidades técnicas) (Venta y atencién al cliente) (Ejecutivo de ventas) (Presentaciones de ventas)
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Urbetelecom (Vodafone Empresas) + Telecomunicaciones

February 2013 - November 2013 (9 meses)

Empleado/a

Captacion de pymes, base de datos interna y puerta fria. Una captacion agresiva a venta directa.
Desde la elaboracién de la propuesta del cliente hasta dicho cierre de la operacién.

Vinculos fuerte con dichos clientes para poder desarrollar una captacién limpia y gestion los
primeros meses en la compafiia.

CAsesoramiento de cIientes) (Telecomunicaciones) (Anélisis de resultados comerci... ) CComercio>

CVenta directa) (Microsoft Office) (BZB) (Elaboracién de propuestas co... ) (Asesoramiento profesionaD

CNegocios) (Captacién de cuentas) (Venta y atencién al cIiente) (Ejecutivo de ventas) (Asesorl'a comerciaD

salerm cosmetica + Venta al por mayor

December 2011 - December 2012 (1 afio)

Empleado/a

representante de peluqueria y cosmetica, trabajo consistia en hacer visitas a mi cartera de clientes
y zona periédicamente que a través de ella generaba un fuerte vinculo con el clientes donde
gestionaba tanto las ventas como las posible incidencias de ella, también gestion de pago y
agilizar la parte logistica de zona.

CVenta y atencion al cIiente)

Estudios

Estudios reglados
Bachillerato
Bachillerato

[ES FERNANDO TERCERO AYORA
September 2008 - June 2010 (1 afio y 9 meses)

Formacién Profesional Grado Medio
Comercio y Marketing

Ausiars Marsh (Valencia)
September 2004 - March 2006 (1 afio y 6 meses)

Educacion Secundaria Obligatoria
Educacion Secundaria Obligatoria

fernado tercero
September 1995 - June 2004 (8 afios y 9 meses)

Idiomas

Espaiiol: Nativo Inglés: Basico

Conocimientos

CAkragest) (Asesoramiento profesionaD (BZB) (Comunicaciones empresariales) (Desarrollo de negocio)

CEjecutivo de ventas) (Fidelizacién) CHabiIidades técnicas) (Microsoft Office)

CNegociacic')n con grandes supe...> CPresentaciones de ventas) (Relaciones con cIientes)
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(Técnicas de venta) (Telecomunicaciones) (Venta de productos> (Venta y atencién al cIiente) CNavision)

CTejido de punto) (Gestién de sistemas de almac... ) (Seguimiento de ofertas comerc...)

Situacion laboral

Situacion laboral Disponibilidad para viajar
No estoy trabajando Buena

Disponibilidad para cambiar de residencia
Buena

Preferencias laborales

Puestos deseados Modalidad

Comercial de ventas, Ejecutivo/a comercial, -
Director/a de ventas, Comercial, Jefe/a de equipo

Provincia deseada Contrato
Alicante/Alacant Indefinido

Jornada Salario

Indiferente Minimo mensual: 450€
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