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Infoli ¢y canpinaro

STUDIO F - Industria textil, moda y calzado

March 2023 - February 2024 (11 meses)

Empleado/acon 0 personas a cargo

Asesorar a clientes en la eleccién de vehiculos segun sus necesidades.
Realizar cotizaciones, negociaciones y cierre de ventas.

Coordinar pruebas de manejo y entrega del vehiculo.

Gestionar documentacion para matricula, financiacion y seguros.

Hacer seguimiento postventa y captar nuevos clientes.

Cumplir metas comerciales mensuales.

CAsesoria personalizada) (Don de gentes) (Gestién de cIientes) (Negociacién con grandes supe...)

CReIaciones con cIientes) (FIexibiIidad) (Relaciones institucionales) (Trabajo en equipo)

CSatisfaccién del cIiente) (Liderazgo) (Microsoft Office) CEquipo) (Venta) CRopa> (Venta al detalle)

CEIaboraci(’)n de propuestas co... > CComunicaciones empresariales> (Seguros) (Habilidades comerciales>

CGestién Documental) (Merchandising) (Trabajo por objetivos) (Leasing) (Asesoramiento de clientes)

CCapacitacién de ventas) CVenta al por menor) CVenta en punto de venta> (Renting) (Venta cruzada)

CNegociacién) (Obtencién de financiacic')n) Casesor/a comerciaD COBRA NUEVA) Ccalidad)

CDesarroIIo profesionaD (BZB) (visuaD Ccomision) (Arqueo de caja) (CRM) Cagente de ventas)

COrientacién) (Venta en frio) (Retail) (Emisién de facturas) (orientacién a resultados) CGestic’)n comerciaD

CAutomocién) (venta por 0bjetivos> (Promocién) (Atencién al cIiente) (Proactividad)

(Elaboracién de informes de res...) CMOda) (Marketing) (Persona responsable> (Gestién de cuentas)

COrganizacién) (Control de caja) (Planificacién comerciaD (tienda) (Fotograﬁa) CObjetivos)

CVenta de moda) COrientacién al cIiente) CCumpIidor/a) CGestién de personal en tienda) CEscucha activa>

CAtencic')n al pl]blico) CGeneracic')n de demanda) (Venta al cIiente) CComercio> (Financiacién de compras)

CManejo de caja) (Ventas) (Exhibicién) (Grandes aImacenes) CComunicaci()n eficaz>

(Fidelizacic')n de cIientes) CTécnicas de venta) (Fidelizacién) (Venta de productos)

CAsesoramiento profesionaD (Captacién de cuentas) CShopping) (Apertura de tiendas>

CVenta personalizada)
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CLARO
March 2022 - November 2022 (8 meses)
Empleado/acon 0 personas a cargo

Corientacién a resultados) (Don de gentes) (Gestién comerciaD CReIaciones con clientes)

COrientacién profesionaD Cventa por objetivos) CEIaboracién de informes de res...> CMarketing comerciaD

CDigitaD CGestién de cuentas) CAseguradora) (Telefonia méviD (Objetivos) (Planificacién estratégica)

CBZC) CCapacitacic')n de ventas) CTeIecomunicaciones) (Promocic')n de marca> (PRINEX CRM>

(asesor/a comercial) CCampaﬁas) CVentaa puerta fria) CTendencias digitales) (Telefonia) (BZB)

CSegmentacién de cIientes) CStand) CGestién de Inventarios> (agente de ventas>

CPresentaciones de ventas) (Venta en frio>

JORGE CORTEZ

December 2021 - March 2022 (3 meses)

Empleado/acon 0 personas a cargo

Soy ejecutivo/a comercial responsable de la gestion de cuentas B2B y B2C en un importante
sector. Me encargo de la planificacion estratégica comercial mediante la segmentacion de clientes
y el seguimiento de objetivos. Realizo presentaciones de venta y tareas de desarrollo de negocio
como la prospeccion de nuevos clientes. Administro las relaciones existentes a través del CRM
PRINEX para mejorar los resultados. Elaboro informes periddicos sobre la evolucion comercial.
Ademas, me encargo de tareas administrativas y de marketing para apoyar las acciones
comerciales. Mi labor requiere flexibilidad para realizar visitas a clientes utilizando mi vehiculo de
empresa.

CGestién comerciaD (#desarrollo de negocio> (orientacién a resultados> (Relaciones con cIientes)

Cventa por objetivos) CPRINEX CRM) (seguimientos) COperaciones comerciales) Casesor/a comerciaD

Cvehiculos) (Elaboracién de informes de res...) (Marketing comerciaD CBZB) CSegmentacién de cIientes)

CGesti()n de cuentas) (Tareas administrativas) (agente de ventas) (BZC) CPIanificacién estratégica>

CObjetivos) (Venta en frio) (Presentaciones de ventas)
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CUEROS VELEZ

September 2021 - December 2021 (3 meses)

Empleado/acon 0 personas a cargo

Asesorar a clientes sobre servicios de telecomunicaciones (méviles, internet, TV, etc.).
Ofrecer y vender planes pospago, paquetes hogar y servicios adicionales.

Cumplir metas de ventas y captacién de nuevos usuarios.

Realizar seguimiento a solicitudes, activaciones y portabilidades.

Gestionar documentacion y validacion de datos.

Brindar atencion postventa y fidelizacion de clientes.

CAsesoria personalizada) (Don de gentes) (FIexibiIidad) (Relaciones institucionales) (captacién)

CTrabajo en equipo) (Satisfacci(’)n del cIiente) (Liderazgo) (Microsoft Office) (anélisis) (Equipo) (Venta)

CVenta al detalle) (Elaboracién de propuestas co... ) (Comunicaciones empresariales) CSeguros)

CHabiIidades comerciales> (Gestién DocumentaD (Merchandising) (Banca) (Leasing)

CAsesoramiento de cIientes) (Capacitacién de ventas) (Renting) (Venta al por menor)

CVenta en punto de venta> (Venta cruzada> (Negociacién) (Operaciones comerciales)

CObtencién de financiacién) (asesor/a comercial) (calidad) (shopping) CDesarroIIo profesionaD (BZB)

CCampaﬁas puincitarias) Cvisual) (comision) CCRM) (Arqueo de caja) (agente de ventas> (Orientacién)

CVenta en frio) CEmisic’m de facturas) (Retail) Corientacién a resultados) (Gestién comerciaD (Automocién)

Cventa por objetivos) CProactividaoD CAtencién al cIiente) (Gestién) (Elaboracién de informes de res...)

(Gestién de cuentas) (Persona responsable) <Gestic’)n de tiendas) (Organizacién) (Control de caja)

CPIanificacién comerciaD (tienda) (Objetivos) (Fotografia) COrientacién al cIiente) CCumpIidor/a)

CGestién de personal en tienda> (Escucha activa> (Gestién de pedidos> (Atencic’)n al pUb|iCO>

CGeneracién de demanda) (Venta al cliente) CFinanciacién de compras) CComercio) (Pruebas) (Ventas)

CEXhibiCién) CManejo de caja) CComunicacién eficaz) CGrandes almacenes> (Técnicas de venta)

(Fidelizacic')n de cIientes) CFideIizacién) (Venta de productos) (Captacic')n de cuentas)

CVenta personalizada>
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Nases

March 2021 - June 2021 (3 meses)

Empleado/acon 0 personas a cargo

Desempefie funciones de venta cruzada, asesoria personalizada, manejo de portafolio de
productos, surtido y exhibiciéon de productos, cambio de maniquis, estar pendiente de las areas en
cuando a la limpieza, atencion en la caja, facturacién, manejo Software y programa de SAP.
Cumplimiento de indicadores y reporte de novedades

CDon de gentes) CReIaciones con cIientes) CReIaciones institucionales> (captacién)

CSatisfaccién del cliente) (Trabajo en equipo) (Exhibicién) (Liderazgo) CMicrosoft Office)

CMarketing comerciaD (Aseson’a personalizada> (Equipo) CVenta al detalle>

CComunicaciones empresariales) CEIaboracic')n de propuestas co... ) (Habilidades comerciales) (Seguros)

CBanca) CLeasing) (Asesoramiento de cIientes) (Renting) CNegociacién) (Obtencién de financiacién)

Casesor/a comercial) Ccalidad) (Mercados financieros> (Banca comerciaD (Desarrollo profesionaD (BZB)

CSegmentacién de cIientes) (comision) (Tareas administrativas) (Arqueo de caja) (CRM)

(agente de ventas) (Orientacién) (Venta en frio) (Emisi()n de facturas) CSector banca)

CGestién comerciaD (orientacic’m a resultados) CAdministracién contable de ve... ) (Automocién)

Cventa por objetivos> CServicio de barra) CAtencién al cliente> (Proactividad)

CEIaboracic')n de informes de res...) Cempresas) (Persona responsable) (Gestién de cuentas)

COrganizacién) (Control de caja> (Aseguradora) (Planificacic')n comerciaD (Objetivos)

(Planificacién estratégica) (Fotograﬁa) (Cumplidor/a) CEscucha activa) (Venta al cIiente)

CFinanciacién de compras) CComercio) (Ventas) (Manejo de caja) CComunicacién eficaz> (Fidelizacién)

CPresentaciones de ventas)

Estudios

Estudios reglados
Bachillerato
Bachillerato

INEM Manuel Murillo Toro
November 2011 - November 2011 (0 meses)

Idiomas

Espaiol: Nativo

Conocimientos

CAdministracién contable de ve... > Cagente de ventas) Canélisis) (Arqueo de caja) (Aseguradora)

Casesor/a comercial) CAsesoramiento de clientes> (Asesoria personalizada) (Atencién al cIiente)

CAtencién al pl]blico) CAutomocién> (BZB) (Banca) (Banca comerciaD (calidad) CCampaﬁas)
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InfoJ{ v canninato
(Campaﬁas publicitarias) CCapacitaci()n de ventas) (captacién) <Captacién de cuentas) CComercio>

Ccomision) (Comunicacién eficaz) CComunicaciones empresariales) CControI de caja) (CRM)

CCumpIidor/a) (#desarrollo de negocio> (Desarrollo profesionaD CDigitaD CDon de gentes>

(Elaboracic')n de informes de res...) CEIaboracic')n de propuestas co... ) (Emisién de facturas) Cempresas)

CEquipo) (Escucha activa) (Exhibicién) (Fidelizacién) CFideIizacién de cIientes)

CFinanciacién de compras) CFIexibiIidad) (Fotografia) (Generacién de demanda) CGestién)

CGestién comerciaD (Gestién de cuentas> (Gestién de Inventarios> (Gestién de pedidos)

CGestién de personal en tienda) (Gestién de tiendas) (Gestic’)n DocumentaD (Grandes almacenes>

CHabiIidades comerciales) (Leasing) (Liderazgo) CManejo de caja) (Mercados financieros)

(Microsoft Oﬁice) (Moda) CNegociacién) CObjetivos) (OBRA NUEVA) (Obtencién de financiacién)

COperaciones comerciales) COrganizacién) (Orientacién) (Orientacic')n al cIiente) (orientacién a resultados)

COrientacién profesionaD CPersona responsable) (Planificacién comerciaD CPRINEX CRM> (Proactividad)

CPromocién de marca) (Pruebas) (Relaciones institucionales) (Renting) (Ropa) (Satisfaccién del cliente)

CSector banca> (seguimientos) (Seguros) (Servicio de barra) (shopping) CStand)

CTareas administrativas) (Técnicas de venta) (Telecomunicaciones) CTeIefonia) (Telefonia méviD

CTendencias digitales) (tienda) (Trabajo en equipo) Cvehiculos) (Venta al cIiente) (Venta al detalle)

CVenta a puerta fn’a) (Venta de productos) CVenta en fn’o) CVenta en punto de venta) (venta por objetivos)

CVentas) (visual) CMerchandising)

Situacion laboral

Situacion laboral ¢ Esta buscando trabajo?

No estoy trabajando Busco activamente

Disponibilidad para viajar Disponibilidad para cambiar de residencia
Depende de las condiciones Depende de las condiciones
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