
Herramientas

ERPs, SAP y NETSUITE

Office, Excel, Word, Access

Monday

Contacto

Mónica Izquierdo Romero
Dirección y Gestión de Equipos
Consultora Certificada SAP S/4HANA

Información

Carnet de conducir
Coche propio
Disponibilidad para viajar

+34 622 16 03 77

mizquierdoromero@gmail.com

C/ Ramón Carande 7
Sevilla, 41013

C/ San Sebastián 20
Ubrique, 11600

Español

Inglés

Experiencia Laboral (sigue página 2)

Formación 

Idiomas

LUCRIN SPAIN, S.L.   2021-2023

Diplomada en Ciencias Empresariales 1997
Universidad de Sevilla

Purchasing, Warehouse and HR Manager

Profesional con amplia experiencia en dirección y
gestión de equipos comerciales y de administración
habiendo trabajado en los sectores de producción
de marroquinería, seguros, turismo y electrónica de
consumo.
Siempre con una visión enfocada a resultados.

Nativo

Intermedio

Empresa dedicada a la fabricación de
marroquinería perteneciente al grupo LUCRIN
GENEVA.

Gestión de Compras haciendo especial hincapié en
garantizar el stock para evitar las paradas de
producción, controlando el almacén y el personal
del mismo manejando un presupuesto de varios
millones de euros.

Responsable de Recursos Humanos de una plantilla
de 150 trabajadores. Selección de personal,
resolución de conflictos y seguimiento de la
política de carrera profesional de los empleados.
.Apoyo a cargos intermedios en ambos casos
(Stock y Personal). 

Especialidad en Dirección Comercial y Marketing

Asesor Financiero en Crédito Hipotecario
Universidad Politécnica de Valencia

CONSULTORA CERTIFICADA SAP S/4HANA

SOURCING AND PROCUREMENT MM

LOGÍSTICA

SALES SD

VENTAS



Experiencia Laboral

PHILIPS IBÉRICA, S.A. DIVISIÓN ELECTRÓNICA DE CONSUMO 1999-2006
Responsable Gestión de Grandes Cuentas de Andalucía y Extremadura

Gestión globalizada de los clientes asignados: GRUPO CORTE INGLÉS, CARREFOUR,
EROSKI, ALCAMPO, AHOLD, MAKRO, MEDIA MARKT ...) desarrollando las siguientes
funciones:
o Consecución de objetivos anuales (cuantitativos y cualitativos). En 2005 superiores a
18 millones de euros.
o Gestión de incidencias (rechazos en entregas, devoluciones, etc).
o Coordinación equipo comerciales a mi cargo (30 personas).
o Relaciones con Servicios Post-venta (57 repartidos por toda la geografía) incluyendo
la formación sobre nuevos productos y las políticas de relación con los diferentes
clientes.
o Programaciones de pedidos para folletos, catálogos, cabeceras, reposición de lineales...
o Gestión de formación a clientes y promotores de la marca.
o Organización de eventos para cursos y presentación de productos en la zona.

En 2002 fui declarada mejor Gestora Comercial de Iberia (España y Portugal).

ALFA HOGAR, S.L. 2007-2011
Directora Regional Andalucía, Extremadura, Ceuta y Melilla

Consecución de objetivos anuales cualitativos y cuantitativos manejando un
presupuesto de 3 millones de euros.
Recursos Humanos: Gestión de equipos. Tenía a mi cargo una red comercial de 10
personas.
Gestión de tiendas de la marca; Sevilla, Malaga, Granada, Cáceres, Badajoz,
Organización de eventos con clientes para promoción de productos.
Desde 2010 Responsable también de las Cadenas de Distribución a Nivel Nacional.

OLIVAR EL VIHUELO, S.L. 2011-2015
Directora Casa Rural El Vihuelo en El Bosque (Cádiz)

Gestión comercial, gestión de proveedores y equipo del hotel.
Consecución de objetivos de facturación. Rentabilidad y Reinversión.
La casa que contaba con 10 habitaciones consiguió una facturación anual superior a
100 mil euros.

EVENTURALIA CALIDAD EN TURISMO INTERIOR Y GARCIA YUSTE 2015-2017
Directora de Eventuralia y Gestión de Patrimonio de la empresa García Yuste

Eventuralia se dedicaba al alquiler de casas rurales y promoción de turismo activo y
eventos.
En García Yuste me dedicaba a gestión del inmobilizado, alquileres, compra-venta,
desarrollo de nuevos proyectos y análisis financiero de la companía.

NATIONAL NEDERLANDEN E ING 2018-2021
Delegada Punto Naranja Ubrique

Agente Bancaria (hipotecas) para ING y Agente de Seguros para Nationale
Nederlanden
Gestión comercial, Planificación Financiera de la unidad familiar y las PYMES.


