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l CV CANDIDATO

DIRECTOR COMERCIAL

David
Diaz Parera

COLABORADOR COMERCIAL

CORREDURIA OLVIDO SASTRE

ATENCION AL CLIENTE

Centre MQ Reus

DIRECTOR COMERCIAL, CALIDAD Y EVENTOS
SOSTENIBLES
Aforbe Group. Reus ( Tarragona, Spain )

Experiencia en liderazgo de equipos y estrategias de ventas en
mercados internacionales.

Desarrollo e implementacion de programas de gestion de calidad y
certificaciones.

Organizacion y coordinacion de eventos sostenibles para promover la
responsabilidad social corporativa.

Colaboracion con proveedores y socios estratégicos para garantizar la

sostenibilidad en la cadena de suministro.

FREELANCE DEVELOPER
gotasdearte. Tarragona (Spain)

Desarrollo y direccion artistica de todo tipo de proyectos, algunos de
mis clientes: IL produccion ( Valencia ), Real federacion espafiola de
gimnasia ( Madrid ), Oceanografic ( Valencia ), ballet du palais d'hiver
de (saint petersbourg), Audi ( ingolstadt), etc....

AGENTE EXCLUSIVO
SegurCaixaAdeslas. Reus (Spain)

Creacion de estrategias de venta personalizadas para clientes

exclusivos.

GERENTE ASOCIADO Y DIRECCION COMERCIAL
Ingal Productions. Barcelona (Spain)

Gestion de relaciones con clientes clave para impulsar la fidelizacion
y retencion.

Implementacion de iniciativas de formacion y desarrollo para
incrementar el desempefio del equipo.

Experiencia en liderar equipos de ventas para alcanzar objetivos

de ventas ambiciosos.

COMPANY OWNER
2012 ops silva s.l. Barcelona (Spain)

Lideré equipo de empleados, gestioné operaciones y tomé decisiones
estratégicas.

Implementé estrategias de marketing digital para aumentar

la visibilidad de la empresa.

Negocié contratos con proveedores y estableci relaciones comerciales
duraderas.

Desarroll¢ y lancé nuevos productos para aumentar la

rentabilidad de la empresa.

DIRECTOR DE OPERACIONES Y GERENCIA
COMERCIAL
Showtime Arts s.l. Barcelona (Spain)

Externalizacion de todos los espectaculos de Port Aventura. Eventos
corporativos. Direccion de todo el equipo humano ( 210pax ), para la
externalizacion de un equipo multidisciplinar, realizando contratacion en

origen en diferentes partes del mundo. ( Polinesia, China, etc..)

DIRECCION COMERCIAL Y DESARROLLO DE
NEGOCIO
Magma Media s.l. Barcelona ( Spain )

Experto en analisis de mercado y estrategias de

crecimiento para aumentar ventas.

Negociador habil en cierre de acuerdos comerciales y alianzas
estratégicas.

Experiencia en liderar equipos de ventas y desarrollo de talento.
Desarrollador de planes de marketing para

posicionamiento y expansion de la marca.

RESPONSABLE DE EVENTOS ESPECIALES

Port Aventura S.A. Vilaseca ( Spain )

Planeamiento y ejecucion de eventos corporativos,
garantizando la satisfaccion de los clientes.

Coordinacion logistica de eventos a gran escala,

trabajando eficazmente bajo presion.

Negociacion con proveedores para asegurar la calidad de los

servicios ofrecidos.

u.p.c
Ingenieria Técnica. Barcelona (Spain )

FPIl ELECTRONICA INDUSTRIAL
Jesuitas del Clot. Barcelona (Spain)

MASTER AUDITOR CALIDAD Y EVENTOS
SOSTENIBLES
QSCERT & Aforbe group. Madrid

GESTOR DE CENTROS DE OCIO
Universal Studios. Orlando, Florida (E.E.U.U)
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