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DATOS PERSONALES 
                                                                                                                
   FECHA NACIMIENTO: 25/02/1980 
 

    DIRECCIÓN: MÁLAGA 
 
 

 

 

FORMACIÓN ACADÉMICA:  

GRADO UNIVERSITARIO EN MARKETIN Y ESTUDIO DE MERCADO (2º CURSO) 

CURSO DE BRANDING Y POSICIONAMIENTO DE LA MARCA. 

TÉCNICO SUPERIOR EN GESTIÓN DE VENTAS Y ESPACIOS COMERCIALES (ACTUALMENTE). 

 

 

 

 

EXPERENCIA LABORAL 

4. GESTORA COMERCIAL PARA AMBAR, ZONA ANDALUCÍA ORIENTAL, CANAL 

ALIMENTACIÓN. (may 2018 – feb 2020). 

GESTIÓN DEL PUNTO DE VENTA, DESARROLLO DE MARCA, GESTIÓN POR CATEGORÍAS, 

NEGOCIACIÓN DE SEGUNDOS ESPACIOS, MEJORA DE IMPLANTACIÓN, CAMBIOS DE 

PLANOGRAMA, PEDIDOS, MANEJO DE PRESUPUESTO PARA LAS DIFERENTES CADENAS, 

REFERENCIADO, RESOLUCIÓN DE INCIDENCIAS, REPORTES DE LA COMPETENCIA, VERIFICAR 

EL CUMPLIMIENTO DE LOS ACUERDOS, PROSPECCIÓN DEL MERCADO. 

 



 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

3. GESTORA COMERCIAL PARA ZUMOSOL, ZONA ANDALUCÍA ORIENTAL, EN EL CANAL 

GRAN CONSUMO Y REGIONALES (jul 2015 - may 2018).  

• CONSEGUIR SEGUNDAS UBICACIONES, EMPUJES DE PEDIDOS, NEGOCIACIÓN 

DIRECTA EN LOS CENTROS. 

• ACTIVACIÓN DE ACCIONES CON MERCHANDISING, SIGUIENDO LA POLITICA TANTO 

DE LA COMPAÑÍA COMO DE LOS DEPARTAMENTOS IMPLICADOS. 

• RECOPILACIÓN DE INFORMACIÓN: CHEQUEO, SEGUIMIENTO COMPETENCIA, 

FOLLETOS, POSIBLES NOVEDADES. MEJORAS VISIBILIDAD, ROTURAS… 

 

2. GESTORA COMERCIAL PARA ESTRELLA GALICIA, A TRAVÉS DE SERVICIOS REUNIDOS 

ZONA DE ANDALUCÍA ORIENTAL, EN EL CANAL GRAN CONSUMO (oct 2011 - jul 2015). 

• NEGOCIACIÓN DIRECTA EN LOS CENTROS. 

• VERIFICAR LOS ACUERDOS COMERCIALES Y AUMENTO DE DISTRIBUCIÓN VÍA 

REVISIÓN COMPARTIDA DE SURTIDO EN EL PUNTO DE VENTA Y DENUNCIA DE 

INCIDENCIAS. 

• CONTROL DE STOCK, MEJORA DE VIVBILIDAD Y POSICIONAMIENTO. 

• ALERTAR Y DETECTAR SOBRE CUALQUIER TIPO DE NOVEDAD, CAMBIO EN EL 

MERCADO A NIVEL DE CATEGORÍAS, CLIENTES, COOMPETENCIA… 

 

1. MERCHANDISING PARA COCA COLA, A TRAVÉS DE VERTER OUTSOURCING 

CANAL DE SUPERMERCADO (2009-2011). 

• CONTROL DE STOCK, CADUCIDADES, REPOSICIÓN, NEGOCIACIONES, ACTIVACIÓN 

DE PROMOCIONES… 



 

 

IDIOMAS 

ACTUALMENTE EN PREPARACIÓN PARA EL NIVEL B1 PARA CAMBRIDGE. 

INFORMÁTICA  

DOMINIO PACK OFFICE 

OTROS DATOS DE INTERÉS 

CARNÉ DE CONDUCIR  

DISPONIBILIDAD HORARIA 

OBJETIVO 

LAS OPORTUNIDADES NO SON EL PRODUCTO DE LA CASUALIDAD MÁS BIEN EL RESULTADO 

DEL TRABAJO POR ELLO LA PERSEVERANCIA EN CONSEGUIR MIS OBJETIVOS, PARA CRECER 

PERSONAL Y PROFESIONALMENTEL. 
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