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INFORMACIÓN  PERSONAL 

 

FECHA DE NACIMIENTO:: 09-05-75 

 

PERMISO DE CONDUCIR: Clase B1. 

 

 

FORMACIÓN ADQUIRIDA 
 

 Diplomado en Gestión y Administración Pública 
Fecha de obtención: Febrero de 1998 

Centro: Universidad de Barcelona 

Dirección: Avda. Diagonal (Facultad de económicas) 

 

 Técnico comercial-marketing (FPIIA.) 
Fecha de obtención: Junio 1994 

Centro: Instituto de enseñanza secundaria St. Ramon 

Dirección: Plz. Compte Viladomat nº 1 (Cardona) 

Teléfono: 93 869 19 00 

 

 Técnico auxiliar  Administrativo – Comercial 
Fecha de obtención: Junio de 1991 

Centro: Instituto de enseñanza secundaria St. Ramon 

Dirección: Plz. Compte Viladomat nº 1 (Cardona) 

Teléfono: 93 869 19 00 

  

 Otros 
Conocimientos medianos del entorno de windows y de los programas 

de ofimática: Word, Excel, Acces y OutLook. 

Utilización CRM. 

Curso de 50h, de Gestión eficaz de la venta 

 

 

EXPERIENCIAS PROFESIONALES 

 

 Delegado comercial zona Catalunya y Andorra. De junio 2020 y 

actualmente 

Empresa: AILLEM (Aislamientos Hermanos Miron,s.l.. Delegado 

comercial en empresa instaladora de Sistema de Aislamientos y 

suministradora de productos SATE para   la construcción en la zona de 

Catalunya y Andorra, búsqueda de obras, venta de material, realización 

de presupuestos, gestión del equipo en obra. Fidelización de cliente, 

aperturas de nuevas cuentas. Asesoramiento de producto, asistencia en 

obra, así como prescripción a ingenieros técnicos, arquitectos e 

ingenierías. 

 



 Delegado comercial zona Catalunya y Andorra. De febrero 2018 hasta 

junio 2020. 

Empresa: PINTURAS ISAVAL, S.L. Delegado comercial en 

multinacional fabricante de pinturas y productos para   la construcción 

en la zona de Catalunya y Andorra, Pinturas de fachadas, interiores, 

suelos… Sistema de aislamiento térmico por el exterior (SATE) 

morteros técnicos, adhesivos. tanto obra nueva como rehabilitación. 

Gestión equipo comercial (6 comerciales), Fidelización de cliente, 

aperturas de nuevas cuentas. Asesoramiento de producto, venta a 

distribuidores, industriales de gran volumen y almacenes de 

construcción generalistas, asistencia en obra, realización de 

presupuestos, así como prescripción de producto a ingenieros técnicos, 

arquitectos e ingenierías. 

 

 Técnico comercial zona Catalunya y Andorra. De enero 2012 hasta 

enero 2018. 

Empresa: PAREX MORTEROS, S.A.U. Técnico comercial en 

multinacional fabricante de productos para   la construcción en la zona 

de Catalunya y Andorra, (sistema de aislamiento térmico por el exterior 

SATE, pinturas de fachadas, morteros técnicos, adhesivos. tanto obra 

nueva como rehabilitación. Fidelización de cliente, aperturas de nuevas 

cuentas. Asesoramiento de producto, venta a constructoras, instaladores 

y almacenes de distribución, así como prescripción de producto a 

ingenieros técnicos, arquitectos e ingenierías. 

 

 Delegado Comercial Zona Catalunya y levante. De diciembre del 2007 

hasta enero del 2012. 

Empresa; RMIG PERFORACIÓN metalúrgica dedicada a la 

transformación del metal para consumibles de la industria en general y 

de la construcción. Fidelización clientes y apertura de nuevas cuentas.   

Se trata de producto técnico, funciones de asesoramiento y venta del 

producto, desarrollando presupuestos, seguimientos, consecución de 

objetivos, planificación de venta.  Venta a industrias, red de 

distribución, instaladoras, constructoras, así como el canal de 

prescripción (ingenierías, arquitectos...)   

 

 Técnico Comercial. De febrero del 2007 hasta diciembre del 2007. 

Empresa: PREFABRICADOS PUJOL. Venta directa a 

constructores/promotores y canal de almacenes, visitando también 

arquitectos para localización de nuevas obras.      

   

 Técnico Comercial. De septiembre del 2005 hasta febrero del 2007. 

           Empresa: PROPAMSA,S.A. (grupo Cementos Molins).  

Venta de los productos (cemento cola) y seguimiento de clientes del 

canal de almacenes y constructoras. 

 

 Técnico Comercial. De mayo del 2001 hasta  septiembre del 2005. 

                       Empresa: REDMAT, S.L. 

Venta directa  a través de catálogo en una empresa dedicada a la 

distribución de productos para la construcción. Visita directa a 

constructores/promotores. 

 

 

AFICIONES: 

Actor en el grupo de teatro “El Traspunt” de Cardona. 



 

IDIOMAS 

 

 CATALAN: Nativo. 

 

 CASTELLANO: Nativo. 

 

INGLÉS: Conocimientos básicos. 

 


