
 

AARON R. 

RESUMEN 
PROFESIONAL 

Profesional y completamente enfocado al impulso de ventas buscando 

siempre la satisfacción de los clientes. 

APTITUDES Y 
HABILIDADES 

• Excepcionales habilidades respecto el servicio al cliente, estableciendo 

sólidas relaciones profesionales. 

• Conocedor de múltiples técnicas de marketing y venta. 

• Dominio de programas informáticos. 

• Capacidad para trabajar en equipo. 

• Fluidez verbal en las presentaciones de productos. 

• Buena apariencia. 

• Atento a los nuevos patrones y tendencias en la venta. 

• Polivalente, gran capacidad al cambio 

• Perseverante y positivo 

• Don de gentes y buena atención al cliente 

EXPERIENCIA 
PROFESIONAL 

DELEGADO COMERCIAL EN GRUPO VALLS COMPANY 

2024- 2026 

Captación y gestión de la cartera de clientes tanto en clientes de hostelería 

como en clientes de alimentación tradicional.  

Gestión de incidencias en zona. 

 
GESTOR DE CUENTAS, COCA-COLA EUROPA PARTNERS 

04-2012– 2024 

Captación clientes nuevos. 

Visita clientes de cartera 

Resolución de incidencias 

Prospección de clientes. 

Fidelización de clientes. 

Promoción y venta de nuevos productos. 

Consecución de objetivos. 

Recobro de deudas. 
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GESTOR DE GRANDES CUENTAS, MAHOU 

04-2007 – 04-2012 

Gestión de ruta. 

Captación clientes nuevos. 

Visita clientes de cartera 

Resolución de incidencias 

Prospección de clientes. 

Fidelización de clientes. 

Promoción y venta de nuevos productos. 

Consecución de objetivos. 

Recobro de deudas 

 

GERENTE PYME, INACRISTAL 

04-2003 – 04-2007 

Administración y gestión de obra. 

Gestión clientes. 

Dirección de 3 empleados. 

 

AUTOVENTA, PANRICO 

2001 – 2003 

Venta de producto. 

Prospección de clientes. 

Visita de clientes. 

Fidelización. 

EDUCACIÓN IES ÁFRICA- FUENLABRADA- GRADO MEDIO DE ELECTRÓNICA 
 
IES ÁFRICA —FUENLABRADA —BUP 

CURSOS • Manipulación de alimentos y bebidas. 

• Ofimática. 

• Office 2013 

• Internet y redes sociales. 

• Marketing e integración agente 

• Venta y prospección al cliente. 

• Curso canal horeca y enólogo. 

• Técnicas de atención al cliente. 

• Sistema de visita excelente. 
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