08/07/1976

Madrid / Lisboa

PERFIL

Ejecutivo con experiencia en
desarrollo comercial y
apertura de nuevos
mercados.

Acostumbrado a llevar
departamento afrontando
retos y responsabilidades
por delegacion.

Proactivo, enérgico y
acostumbrado a trabajar
bajo presidn.

IDIOMAS

Portugués: Nativo
Castellano: Nativo
Inglés: Bilingue

Francés: Fluente

ID-56306 PEDRO

Business Developer\\ Sales Manager \\ KAM Manager

Formacion

Licenciado en Gestidon y Administracion de Empresas,
Instituto Superior de Nuevas Profesiones (I.N.P.), Lisboa, 1996 - 1999.
Especialidad en Empresariales.

Telecomunicaciones: varios cursos y seminarios tedrico-practicos en
implementacion de redes, configuracién y conexion de equipos,
Teleweb (tele operador de red fija portugués), Lisboa, 2000 - 2001.
Curso técnico de Marketing y Ventas, Asociacion de Comercio, Industria y
Servicios de Elvas (ACISE), Elvas, Portugal, Octubre 1999 - Diciembre 1999.
Curso tedricopractico: La influencia de Internet. Aplicacion de técnicas de Web
design, Instituto Superior de Disefio (ISD), Lisboa, 2000. .

EXPERIENCIA PROFESIONAL

Gemone/ TVH group
Fechas:01/08/2021 — Actual.

Tipo de empresa o sector: Industrial/Telematico
Cargo desempefiado: Business Developer Iberia,

e Responsable por el desarrollo comercial en sector industrial, soy el
responsable por la introduccién del producto telematico Gemone, para
seguimiento y control de flotas para todo tipo de maquinaria industrial

e Desarrollo de canal comercial, ventas por medio de distribuidores,
ventas directas a gran cuenta, creacién de canal B2B en Espafia/Portugal.

e Creacién de una red de distribuidores con capacidad de instalacién y
servicio post-venta

e Gemone es una empresa perteneciente al grupo Belga TVH, octava
empresa mds importante de Bélgica por facturacidn, con presencia
mundial y referente en el sector de componentes industriales. Tiene
presencia en todas las areas del mismo y posee varias empresas
adquiridas como Gemone, con productos/soluciones para areas
especializadas. El origen de Gemone es Norte Americana.



Goldenergy/ Axpo Group

Fechas:01/02/2019-31/02/2021.

Tipo de empresa o sector: Energia/Utilities/Seguros

Cargo desempefiado: Business manager para el mercado Portugués,

* Responsable por el departamento de desarrollo de negocio, coordino el
equipo comercial, especialmente direccionado a captacion de nuevos
canales de venta y partners.

« Reposicionar la empresa en el mercado, creacidon de nuevos productos
(cargadores auto, paneles solares, soluciones de servicio y seguros) con
todo el desarrollo interno necesario, coordinaciéon con marketing para
definir imagen de producto y campafias de venda.

* Acuerdos con compafiias de seguro para productos B2B (Mapfre, Allianz etc).

* Negociacion, seguimiento y cierre de acuerdos con proveedores y
prestadores de servicios. Gestion de campafia y de equipo comercial
proprio 4 personas y externo de 6.

* Goldenergy es el ramo comercial particular del grupo Axpo, actualmente
tiene 350.000 clientes y el objetivo es triplicar este numero en 3 afios

AXA Assistance France

Fechas:01/04/2013-28/09/2018.

Tipo de empresa o sector: Aseguradora

Cargo desempefiado: Responsable de Mercado Iberia (Espafia y Portugal)

* Responsable en AXA Assistance (TAl) por el mercado Ibérico, (Espafia y
Portugal), TAl es marca dentro del grupo AXA

* Responsable por los productos y servicios dedicados a vehiculos pesados e
industriales. Referencia Europea por numero de clientes, calidad de servicio
y nimero de casos.

* Entre mis funciones destaco la creacion y gestion de producto (todo el ciclo
de vida del producto).

* Relacion con otras compafiias de seguros, (reaseguros), brokers
/corredurias como Marsh, Aon, Willis, etc. Instituciones y grandes
empresas con las que tuvimos acuerdos de servicios o contratos de renting
con Santander Consumer, Scania Renting, Volvo Renting.Programas de
fidelizacién de cliente con Repsol, Bp,lveco, Man, Michelin, Continental
entre otros.

* Contratos con Alquiler de vehiculos profesionales; Telefurgo, Lecitrailer, etc.




Conocimientos

Ms Word

Ms Powerpoint
Ms Excel

Ms Visio

Social Media
Sales Force

CARTRACK S.A.

Fechas:01/03/2011 -31/03/2013

Tipo de empresa o sector: Telematico — Seguridad

Cargo desempefiado: Country Manager

Responsable para la introduccion de Cartrack en el mercado Espafiol.
Cartrack es una multinacional en el sector telemdtico fabricante de
productos M2M

Nuestros productos eran dedicados a gestion de flotas y seguridad.
Responsable por la startup de la oficina central, seleccion de personal,
gestion de proyectos a nivel corporativo, adaptacién del producto al
mercado, seguimiento de certificacion de producto, soporte y direccién a
todo el equipo ademads de negociacion con distribuidores y gestion de
grandes superficies o partners.

Mis clientes directos fueron grandes cuentas como compaiiias de seguros y
renting. Acuerdos con Ald, Arval, Santander Consumer, grupo Cobra, Endesa
Empecé yo solo la apertura de Cartrack en el mercado Espafiol y termine
como responsable de un equipo de 10 trabajadores

TECHNISAT

Fechas:01/03/2009 - 28/02/2011

Tipo de empresa o sector: Electréonica Profesional

Cargo desempefiado: KAM lberia

Responsable del mercado Ibérico para Technisat, empresa alemana
fabricante de electrénica de consumo y profesional de television, satélite y
TDT.

Relacién con Empresas, Clientes del sector y proyectos con Operadores
como Telefdnica, Portugal Telecom etc.

Fui responsable del inicio de comercializacion de los productos de Technisat
en grandes superficies en los dos paises, gestionando las negociaciones y
actividades para el gran retail. Clientes en Espafia: EL Corte Ingles, Urende,
Media Markt, Carrefour. Clientes en Portugal: Sonae, Media Markt, Radio
Popular, Fnac, Leroy Merlin. Gestion de los distribuidores de productos
Premium line, Responsable del proyecto de Pay Tv Ip



SPB- AMOI

Fechas. 01/08/2006 - 31/12/2008

Tipo de empresa o sector: Electrénica de consumo
Profesidn o cargo desempefiado: Country Manager

* Country Manager Iberia en Spb, Empresa Belga con capital chino.

* Responsable de mercado de la marca Amoi, fabricante de televisores de
Lcd, teléfonos méviles/smartphones y laptops

* llevé directamente la relacién con clientes mayoristas; Media markt, Fnac,
El Corte Inglés, Etc.

* Desarrollodistribuidores del sector. Empecé desde cero y consegui ventas
en los dos paises por mas de 3 millones de Euros. Amplios conocimientos
en el sector retail en varias areas. Contactos y cartera de clientes.
Relacion con operadores para el sector méviles especialmente Orange,
Movistar y TMN.

NAVIGON

Fechas: 01/09/2003 - 31/07/2006

Tipo de empresa o sector: Electrénica de consumo
Cargo desempefiado: Iberia Country Manager

* |beria country manager para Navigon, fabricante aleman de GPS y software
de Navegacion.

* Fuiresponsable de la introduccion de los productos de Navigon en el
mercado Espafiol y Portugués.

* Relacién con los fabricantes que utilizaban nuestro software: Sony, Becker,
Pioneer, Mio, Medion etc.

* Introduccion de los navegadores en los puntos de venta, relacion con
grandes superficies, tales como: Media markt, Fnac, El Corte Inglés. y
cooperacién de software para integracion con soluciones moviles
(Siemens, Fujitsu).

OLIVETEL

Fechas: 01/03/2002 - 31/07/2003

Tipo de empresa o sector: Hardware It

Cargo desempefiado: Country Manager & Business Development

* Gerente y Business developer de la sucursal en Espafia de la empresa
Portuguesa Olivetel. Empresa metalurgica de hardware para IT.

* Inicié su actividad de expansion en el mercado espafiol. Fui responsable de
la delegacion en Madrid donde gestioné la realizacion de todas las ventas
y distribucién de los equipos en Espaia, reportando la informacién a la
Direccidn de Olivetel en Lisboa.

* Adestacar la labor de dar a conocer por medio de acciones de marketing
directo y contactos con posible clientes la empresa y los productos que
fabrica y comercializa (armarios y accesorios para equipos de
telecomunicaciones y informdatica en Rack de 19. Organicé entre otras
acciones de promocion la presencia de la compaiiia en la feria de
electrénica Matelec y las traducciones del catdlogo y pagina Web al
castellano, asi como las relaciones con la prensa especializada.



