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RESUMEN 
  

Comercial con más de 7años de experiencia en ventas. Excelente comunicador con gran capacidad para

 trabajar bajo presión. Poseo las habilidades organizativas  necesarias para alcanzar cualquier objetivo que 

 me marquen, también soy capaz de aprender y adaptarme a nuevos productos y servicios. 
 
COMPETENCIAS 

 Gran capacidad de comunicación, verbal y por escrito. 

 Rápido en el manejo de aplicaciones informáticas o bases de datos. 

 Excelente en el trato con clientes, tanto por teléfono como presencial. 

 Eficiente a la hora de priorizar tareas y gestionar un gran volumen de trabajo. 

 Capacidad de resolver problemas complejos y analizar diversas alternativas. 

 Trabajador y colaborativo en equipos. Formal y de confianza. 

 

EXPERIENCIA LABORAL 

                                                                                                                                                                                      
 Asesor inmobiliario. Comercial en una oficina de Tecnocasa en Getafe. Tareas realizadas: 

captación de inmuebles para la posterior venta, buscar compradores, asesoría fiscal, 

reuniones y negociaciones con propietarios, puerta fría. Desde Febrero de 2006 hasta Abril 

de 2008. 
 

 Mutua Madrileña. Comercial de seguros. Tareas realizadas: emitir o recibir llamadas de 

clientes interesados en el seguro, asesoramiento, cierre de venta, gestión de documentación. 

Desde Febrero de 2011 hasta Diciembre de 2012. 
 

 Verti Seguros. Comercial de seguros de auto, moto, hogar y mascotas. Tareas realizadas: 

asesoramiento de clientes, cierre de ventas, gestión de reclamaciones y recobro. Desde Mayo 

de 2014 hasta Diciembre de 2015. 
 

 American Express. Comercial de seguros de salud, vida, hospitalización y accidentes. 

Tareas realizadas: venta fría a titulares de la tarjeta de crédito AMEX. 
 

 Legálitas. Comercial de servicios de asesoría y protección jurídica. Tareas realizadas: 

recepción o emisión de llamadas a clientes interesados, sondeo de las necesidades del 

cliente, asesoría y cierre de venta. Desde Enero de 2018 hasta Junio de 2019.       
  

 Gade Business School. Comercial de formación (Máster y Posgrado). Desde 

Octubre de 2019 hasta Febrero de 2020. 
 

 Instituto Europeo de Psicología Positiva. Comercial de formación (cursos online para 

desarrollo personal y profesional). Desde Abril de 2020 hasta Mayo de 2021. 
 

 

FORMACIÓN 
  Técnico en Servicios de Restauración. Graduado en la Escuela Superior de Hostelería y  

  Turismo de Madrid, año 2010. 
 
OBJETIVO 
  Superarme en todos los aspectos de mi vida en mí día a día: tanto a nivel profesional  

  como a nivel personal. 


