Carlos E.

Q

Fecha Nacimiento:
19/08/1988

Girona

APTITUDES

e  Aptitudes comerciales sutiles y eficaces

e  Comercializacion estratégica

e  Coordinacion de equipos comerciales

e  Desarrollo comercial

e  Fidelizacion

e  Software de gestion de relaciones con los
clientes (CRM)

e  Dominio de Microsoft Office

e Dominio de Excel

e  Adobe Photoshop

e Liderazgo de equipo

e  Experiencialegal

e Carnetdeconducir-B

e Disponibilidad de viajar total

EDUCACION

Grado de derecho

Universitat oberta de Catalufia
Actualmente

Graduado Bachillerato
IES Santa Eugenia - Girona
2008

IDIOMAS

e  Castellano
e (Catalan
e Ingles

® Ruso

ACERCA DE Mi

Objetivo, esfuerzo, Mi meta es ser un valor positivo para

o o la empresa, sumar en todos los
prOClCthldad, Clpl’endlzaje aspectos que tengan como objetivo
optimizar la eficacia y productividad,

Tl’abajal’en eqUiPO, son me rijo por un axioma; el

conocimiento y la habilidad suman,

cualidades que acompanan pero la actitud multiplica nuestros

miforma de trabajar_ resultados, y es lo que os aportaré.

EXPERIENCIA

Delegado comercial

Horekasociaz2 sl — Badalona — (octubre de 2020 — Actualidad)

e  Comercializacion de servicios de tratamientos de agua: equipos de osmosis
a nivel particular, pymes como industrial. Comercializacion maquinaria
para la restauracion. Responsable de la provincia de Girona.

®  Prospeccion de clientes mensuales, seguimiento y fidelizacion de cliente,
tramitacion de financiacion de rentings.

®  Prospeccion a puerta fria, CRM telefdnico y uso de redes sociales para la
captacion.

Asesor comercial
Slim servit sl - Girona (febrero de 2020 — agosto de 2020)

e  Gestion comercial en el sector de servicios de limpieza, encargado de
realizar prospeccion y mantener cartera de clientes, y realizar la parte
técnica de la elaboracion de presupuestos.

Delegado comercial area Girona
Aquaservice — Girona — (diciembre de 2016 — diciembre de 2019)

®  Prospeccion de clientes a puerta fria, telemarketing, coordinacion de
campafias de captacion.

Captacion de clientes.

Fidelizacion de clientes

Coordinacion de equipo, enfocado a la consecucion de objetivos
mensuales, en la prospeccion de nuevos clientes, asi como en la
coordinacion se estrategias de ventas en los diferentes mercados y areas.



