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Datos personales 
 

Domicilio: 46022 Valencia 
Fecha de nacimiento: 6 de Enero de 1972  
Lugar de nacimiento: Alcantarilla (Murcia) 
Carnet de conducir: B-1 
 

 
 

 

FORMACIÓN ACADÉMICA 
 

 
LICENCIATURA EN DERECHO POR LA UNIVERSIDAD DE VALENCIA   1990 – 1997 
BUP / COU EN EL I.B. RAMON LLULL       1986 – 1990 

 
 

Formación Complementaria 

 
Curso de Dirección de equipos comerciales      2.000 
Curso de Management: “Herramientas de Dirección”      1.999 
Curso de Fondos de Inversión         1.999 
Curso de Fiscalidad 99          1.999 
Curso de Planes de Pensiones         1.999 
Curso de producto (turismo y todo terreno) y técnicas de ventas     2.002 
Curso de vehículos comerciales        2.003 
Curso de técnicas de venta y prospección para automóvil (40h)    2.004 
Certificate of International Basic Training Volkswagen     2.007 
Certificado Herramienta Imaweb        2.010 
Curso técnicas de venta empresas       2.010 
Certificado Mediador seguros automóvil       2.020 
Reciclaje curso técnicas venta         2.021 
 
 
Conocimientos de Informática (pack Office) a nivel usuario-medio 
Nivel alto de Valenciano / Catalán oral y escrito (Bilingüe) 
Nivel básico de inglés. 



EXPERIENCIA PROFESIONAL 
  

 
Motor JR Valle (Concesionario Seat, Skoda y Cupra) Noviembre 2.019 – Nov. 2021 
Valencia 
Los inicios fueron dirigidos al asesoramiento de venta a empresas en Seat pasando 
más tarde a Skoda, llevando Cupra y Seat de manea residual dando apoyo a los 
compañeros de exposición en lo productos financieros propios del sector empresarial 
como son el renting, leasing… 
Actualmente mi puesto se centra como responsable de la primera tienda en City Store 
Skoda en España en un entorno completamente digital e interactivo asi como la 
gestión de leads asignados tanto por la marca como por las plataformas con con que 
colabora la empresa. 

 

 

 
Autiber Motor (Concesionario Hyundai)        Mayo 2.019 – Noviembre 2.019 
Valencia 
Asesor comercial pymes. Responsable departamento ventas a empresas. Aunque en 
un primer momento mis labores debían ser la venta a empresas la realidad fue que me 
dedicaba casi exclusivamente a la atención en exposición.  

 

 
Comauto Premium (Concesionario Lexus)   Enero 2.018 – Enero 2.019 
Valencia. 
Asesor comercial pymes. Responsable departamento de ventas a empresas. 
Compaginación de visitas externas con atención en exposición cumpliendo los 
estándares de calidad exigidos por la marca. 

 

 
Koryo Car (Concesionario Oficial Hyundai)  Mayo 2.017 – Enero 2.018 
Valencia 
Asesor comercial pymes. Implantación del programa pymes en el concesionario tanto 
a nivel comercial como administrativo creando los protocolos de actuación y 
seguimiento para el cumplimento de los objetivos cuantitativos y cualitativos. 

 

 
Nissan Almenar (Concesionario Oficial Nissan)  Marzo 2.016 – Mayo 2.017 
Valencia 

Asesor Comercial pymes. Las tareas principales radicaban en la visita a empresas, 
negociación con gerencia, director compras, director financiero… para la adquisición 
utilizando las diferentes fórmulas financieras de turismos. Asimismo, cuando la ocasión 
lo requería desempeñaba tareas de apoyo en la exposición.  

 

 
Volcenter Valencia SLU (Volkswagen)            Noviembre 2.006 – Marzo 2.016 
Valencia 

Asesor comercial particular y pymes vehículo nuevo. Mi cometido inicial se centra en la 
atención al público de la exposición. Una vez creado el departamento de Pymes pase 
a ser responsable de venta a empresas compaginando la tarea de la prospección y 
desarrollo de las campañas a empresas dirigidas junto al director de ventas además 
del apoyo en la exposición en la atención al público. 

 

 
Automóviles Ferriol (Concesionario filial Citroen)   Enero 2.004 – Noviembre 2.006 
Valencia 

Asesor comercial de turismos y vehículos comerciales. Mi labor principal se dirigía en 
la atención al público en la exposición y el apoyo tanto comercial como administrativo 
a parte de los Servicios oficiales dependientes del concesionario. 

  



 
Vedat Mediterráneo (Concesionario oficial Ford)             Abril 2003  –   Enero 2.004 
Valencia 

Responsable comercial de turismos para empresas. Las tareas diarias se centraban 
en las visitas a empresas y la creación de una red de avisadores así como la atención 
al público en general. 

 

 
Temporing        Febrero 2.003 – Abril 2.003 
Valencia 

Ejecutivo comercial con funciones de Delegado Comercial. El trabajo esencial fue el 
mantenimiento y gestión de la cartera, la captación de nuevos clientes así como la 
dirección y coordinación del equipo humano de la Delegación. 

 

 
MMCE Levante (Concesionario filial Mitsubishi)           Marzo 2.002 – Febrero 2.003 
Valencia 

Comercial de turismos y todo terrenos. Mi tarea principal se centra en la venta de 
vehículos nuevos tanto turismos como todo terrenos, su financiación y contratación de 
seguros para los mismos. Como actividades complementarias cabe destacar la 
captación de avisadores en la zona norte de la provincia de Valencia así como la 
creación y realización, junto al jefe de ventas, de las campañas de marketing y correo 
dirigido. 

 

 
Mediterranean Tiles, S.A.     Julio 2.001 – Febrero 2.002 
Onda (Castellón) 

Jefe de Zona. Responsable de la gestión comercial de la fábrica para la Comunidad 
Valenciana, Murcia, Navarra, Aragón, Castilla - La Mancha, Madrid y Castilla - León. 
Mis tareas diarias se centraban en la creación de redes comerciales donde no las 
había y la consolidación y desarrollo de la red asignada. He de destacar como función 
complementaria la visita a las Comunidades de mi responsabilidad y la atención de las 
reclamaciones. 

 

 
Aegon Inversión             Julio de 2.000 – Julio de 2.001 
Castellón 

Director Oficina Inversión. Mis tareas ejercidas fueron principalmente la reactivación de 
la delegación, mediante la creación de dos equipos comerciales para la provincia de 
Castellón. Las funciones diarias se resumen principalmente en la captación de agentes 
comerciales y su formación continua, la dirección de los equipos creados (motivación, 
control, soporte, orientación y tutela en las visitas…) así como la gestión de los cobros 
pendientes y/o atrasados. 

 

 

 
Winterthur Seguros                      Mayo 1.999 – Julio 2.000 
Castellón 

Director Agencia Research. En el puesto indicado realicé las tareas propias de 
dirección y gestión comercial teniendo como meta el cumplimiento de los objetivos 
comerciales. Para tal fín era responsable de 2 personas. 

 

 

 
Intercast Entertaiment          Abril 1.997 – Mayo 1.999 
Valencia 

Responsable tiendas. 

  
 


