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RESUMEN EJECUTIVO

Durante mi trayectoria profesional de mas de afios, he tenido
la oportunidad de ir ampliando el acervo funcional de mis
responsabilidades. A ello me han ayudado mis estudios de
posgrado y las personas que me dieron la oportunidad de
crecer en responsabilidad dentro de la organizacion.

Siempre he tenido una natural inclinacion hacia puestos de
desarrollo de negocio y a cuidar la parcela de las relaciones
institucionales, especialmente con administraciones publicas
y entes mixtos; no obstante, soy capaz de entablar relaciones
de comerciales con targets muy heterogéneos

( desde alto directivo a pequefio empresario-auténomo).

Mantengo relaciones de trabajo y colaboracién con
profesionales altamente cualificados de diversos sectores, y
en los ultimos afios he disfrutado de la oportunidad de
conocer en profundidad el sector tecnoldgico, lo cual ha
supuesto un salto cualitativo en mi comprension y dominio
de las campafas de marketing on line y soportes digitales,
ademas de relacionarme con algunas de las empresas mas
punteras en el desarrollo de plataformas de software de
aestion con lenauaies de nroaramacién innovadores.
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Empresa

Puesto
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y/o
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VIDA LABORAL

2002 2007 2016 ACTUAL
NUEVA ALCALA
SHAW&ASOCIADOS e S BONDORA
ADJUNTO DIR. COUNTRY N
ABOGADO COMERCIAL/DIR. DEVELOPMENT
COMERCIAL MANAGER
COLEGIO DE INGENIEROS DE EXCMO. AYTO. ALCALA DE HENARES
MONTES : Fintech
COLEGIO DE INGENIEROS TECNICOS HOSPITAL GALDAKAO >2.000
FORESTALES :
NUEVA ALCALA ENDESA/TELEFONICA/AYUNTAMIENTO DE clientes

CONSTRITCCTIONES

VALENCIA

EXPERIENCIA PROFESIONAL

« Bondora

Jjust takes a minute to beat your bank

SEPT 2016-ACTUALIDAD COUNTRY DEVELOPMENT MANAGER
(www.bondora.es)
Sobre la empresa:

Plataforma de crowdlending (P2P) de financiacion participativa a través de captacién de fondos de
pequefios inversores y originacion de préstamos online ( Volumen total de negocio: 130 M€ anual).

Funciones principales:

1- Captacion de clientes para el area de inversiones y originacion de préstamos online a través de
estrategias off line ( inside call center y outsale presencial) y campafias reputacionales de brand
awareness en soporte fisico ( marquesinas, campafias de radio, autobuses y metro, lonas en edificios
emblematicos...), ademas de campafias 100% digitales -especialmente orientadas a performance- en
soportes Native y html- CPCy CPV- ( junto con campafias en Google Search y con affiliate webs).

2- Andlisis continuo del mercado ( DAFO), elaboracién de plan de accidén y presupuesto anual y
actualizaciones de benchmarking de los principales competidores.

3- Seleccidon y negociacidn con las agencias de medios y marketing digital a través de licitaciones.



4- Elaboracién y seguimiento de Plan de Marketing Ventas y contacto permanente con departamento
IT de la matriz ( radicada en Estonia) para mejoras permanentes sobre la plataforma ( especialmente en
funcional).

Logros:

a) Posicionamiento de la marca como uno de los 4 primeros operadores en Espafa por volumen de
captacion de pasivo y rentabilidad ofrecida a los inversores.

b) Planificacién de campafias con resultados por encima de la previsién del Plan de Marketing ( tanto en
coste de la campafa como en impactos y conversiones).

c) Mejora continua de los costes de conversidn (CPA) en los diversos canales de performance ( organico
(SEO, radio y exteriores) , affiliates, campafias de emailing, call enters y Google paid ( SEM y Facebook)

R s /N
2007- SEPT 2016 ADJUNTO DIRECTOR COMERCIAL/DIRECTOR COMERCIAL

NUEVA ALCALA CONSTRUCCIONES

Sobre la empresa:

Empresa constructora con unidad de negocio de promociones inmobiliarias y activos inmobiliarios en
rentabilidad.

Funciones principales ( como Director Comercial):

1- Elaboracion y seguimiento del Plan de Ventas y del Plan de Expansion.

2- Seguimiento y optimizacién de la politica de costes comerciales.

3- Seleccion de canales de venta en funcion de target, competencia y tipo de producto ( desde casetas
de obra y oficina comercial, hasta redes comerciales externas y campaias de promocién a con medios
locales).

4- Elaboracién de informes y propuestas de mejora de producto de acuerdo a las necesidades
detectadas por la red de ventas.

5- Colaboracion y seguimiento personalizado en los procesos de cierre especialmente sensibles.

6- Localizacién de suelo y negociacion con los agentes implicados de condiciones de adquisicidon lo mas
ventajosas posibles.

7- Interlocucion con Administraciones Publicas para celebracién de convenios urbanisticos y resolucién
amistosa de conflictos ( especialmente en el ambito de licencias y autorizaciones administrativas.)

Logros:

a) Comercializaciéon sobre plano de dos promociones ( con proyecto basico licenciado) con resultados
del 100% de los inmuebles reservados en menos de dos semanas desde su lanzamiento.

b) Negociacidn con algunas agencias inmobiliarias para integracidon en su CRM (via API) con el fin de
poder monitorizar las gestiones y cumplimiento de los planes de venta negociados.



c) Negociacién directa con funcionarios técnicos y politicos de la Administracién municipal para
suscripciéon de Convenios que impulsaran la modificacion puntual del PGOU con la finalidad de poder
ejecutar proyectos que requerian la modificacién del Plan General.

d) Colaboracién y supervisidon en la localizacién y adquisicién de suelo, asi como gestion de activos
adquiridos en rentabilidad o con apalancamiento financiero con objetivos de plusvalia a medio-largo
plazo.

Contacto: Angel Heras (Director General). Tf: 609 118 008/ José Antonio Sanchez Espartosa (Jefe de
Disciplina Urbanistica Excmo. Ayto Alcald de Henares). Tf: 629 45 64 51.

OCT 2002-MAY 2007 ABOGADO (D2 Publico)/GESTOR DE CLIENTES @

(www.jimenezshaw.com)

Empresa: Despacho de Abogados especializado en Derecho Administrativo (Urbanismo, Derecho
Ambiental y Colegios Profesionales).

Funciones: a) Interposicién de escritos y recursos contencioso-administrativos. b) Elaboracion de
informes y dictdmenes. c) Redaccién de instancias de Responsabilidad Patrimonial de la Administracién.
d) Fundamentacion juridica y dictamen en procesos sancionadores de Colegios Profesionales. e)
Elaboracién de informes y tramitacién de licencias en concursos publicos y actividades relativas a
urbanismo y construccién

Logros: a) Alegaciones incorporadas a disposiciones legislativas a través del tramite de exposicidn
publica, en representacion de diversos colegios profesionales. b) Interlocucién directa con puestos
directivos de diversos colegios profesionales clientes del despacho (COIM, COITF, COITN...)

Contacto: Concepcidén Jiménez Shaw (Propietaria): 91 563 21 93.

INFORMACION COMPLEMENTARIA

» Asesor externo del Comité de Admision y Becas de EAE Business School 2015-2016 (programa MBA).
Contacto: César Lozano (Responsable dto de Admisiones y Ayudas Econdmicas). Tf: 639 827 582

» Master Executive MBA finalizado con nota media de 9,6 (sexta mejor calificacién de una promocién de mas de 120
alumnos)



