
Hola, soy Antía. ¡Encantada!  

Graduada en Dirección y Administración de Empresas, con postgrado 

en Relaciones Internacionales, soy una persona con una clara 

vocación al mundo de las ventas.  

Me considero cercana, comunicativa y empática, facetas que 

conviertieron el ser comercial en mi vocación. 

HABILIDADES

EXPERIENCIA  

Empresa de outsourcing comercial. Mi función principal fue encargarme 

de captar nuevos clientes para ENDESA Industrias, hasta conformar una 

extensa cartera en el area de Ferrolterrra. Puerta fría. 

COM ER C I AL  END E S A EM PR ES AS –OUT Y C OM  20 1 8 – 2 01 9   

Conocí el mundo comercial desde el enfoque de la pyme y del 

emprendedor, a través de la fórmula de franquicia, con su desarrollo de 

negocio y crecimiento.   

CON SUL T OR A D E F R AN Q U IC I AS Y  RET AI L  –  AUR EN  20 1 8  

P R Á C T I C A S   

Verano de 3º a 4º de carrera. Mi primer contacto con el mundo 

profesional. Gestión de envíos de transporte transnacional (marítimo, 

terrestre y aéreo), cotizaciones y captación de cliente.  

F R EIG HT  F OR W AR DE R  –  G R U PO  N OG AR  20 1 6  

P R Á C T I C A S  D E  T R AN S P O R T E  I N T E R N A C I O N A L  

2021 

PROGRAMA SUPERIOR EN 

GESTIÓN COMERCIAL Y 

VENTAS 

Galicia Business School  

2021 

CERTIFIED DIGITAL AND 

SOCIAL SELLING 

SPECIALIST 

Digital Marketing Institute 

2018 – 2019  

MÁSTER EN  RELACIONES 

INTERNACIONALES 

Especialidad en Derecho 

Internacional y Derechos 

Humanos 

INSTITUTO SÉNECA – 

Universidad Rey Juan Carlos 

2013 – 2017  

GRADO EN DIRECCIÓN Y 

ADMINISTRACIÓN DE 

EMPRESAS 

IESIDE Galicia 

EDUCACIÓN 

INGLÉS (C1) 

ESPAÑOL 

GALLEGO 

IDIOMAS  

PRESENTACIÓN 

N E G O C I A C I Ó N  C O L D  C AL L E R  V I S I T A S  
P R E S E N C I A L E S  

C O N S U L T O R Í A C R M ’ S  /  B I  
/ E R P S  

60% 

ID-58759  ANT Í A

V i g o ( E s p a ñ a )

90% 90% 70% 80% 

INTELIGENCIA EMOCIONAL 

BAILAR SALSA Y BACHATA  

TOCAR LA GUITARRA 

ESCRIBIR 

GATOS 

HOBBIES  

MI TELÉFONO  

S AL E S RE PR ES ENT AT IV E –  C AM BR I D G E UN I VER SIT Y  PR ES S  20 2 0  

Editorial británica donde, el producto/servicio que ofrecía, gira en torno a 

libros de aprendizaje de lengua inglesa, siendo la representante de la 

provincia de Pontevedra y Ourense (Galicia) para Cambridge.  

Mis funciones en el puesto eran captación de nuevas conquistas ampliando 

la cartera de clientes ya existente; y por otro lado, contacto y gestión de 

los centros educativos usuarios. Finalizado en Julio del 2020. 

REP R E S ENT ANT E C OM ER C I AL  –  M O V EL C O M O B IL IT Y  

Empresa de soluciones de movilidad eléctrica. Mis funciones eran la 

gestión y venta de instalaciones eléctricas, puntos de recarga, vehículos 

especiales, renting para flota de empresas, motos… Dirigido a 

particulares, empresas y administraciones públicas.  

20 2 1  

20 2 0  

RES P ON S ABL E D E D E S ARR OL L O D E NEG OC I O  –  

G AL I C I A B US INE S S SCH O OL    

Escuela de negocios donde ofertaba formaciones In Company y 

programas abiertos de máster.  En mi día a día, me encargaba del área 

comercial, gestión de las prácticas de alumnos en empresas y ofertas 

laborales, convenios de colaboración educativa y asistencia a ferias y 

eventos del sector. 

DISPONIBILIDAD 

GEOGRÁFICA 


