Oriol M.

Mas de 9 afos de experiencia en Ventas y Desarrollo de negocio.
Soy responsable, ambicioso y proactivo. Creo en la motivacion y la pasion

como claves para el crecimiento personal. Quiero formar parte de
proyecto donde poner a disposicion de la estrategia de la empresa

vocaciéon de servicio, curiosidad y pasion por los resultados. Poseo una alta
adaptacion al cambio y aporto una clara orientacion al cliente.

EXPERIENCIA

Sales Manager de Software, Licencias, SAAS

Impackta Soluciones IT - 09-2020 - Actualidad

Prospeccién mercado mediante telemarketing y mailing
Fidelizacion y asesoramiento personalizado grandes cuentas
Visitas comerciales de fidelizacién y captaciéon

Evaluacion KPI’s, facturacién y resultados trimestrales
Gestion CRM, creacion y cierre de oportunidades

Demos Online del programa y servicios a clientes

Seguimiento y gestion activa de renovaciones de contratos

Sales Manager Software, Licencias, SAAS
ImesD Electronica - 01-2018 /09-2020

Gestion cartera comercial y seguimiento de Leads
Consecucién de objetivos comerciales y crecimiento de
facturacién mediante el valor de las operaciones.
Campafia “Hunter” de reactivacién de clientes dormidos.
Gestién CRM, creaciéon y cierre de oportunidades

Demos Online personalizadas del Software

Gestion de distribuidores y afiliados

Sales Specialist de RRHH en Sector Industrial
Marlex Human Capital, S.L. - 01-2017 / 12-2017

Captacién de Pymes y fidelizacién de cartera de clientes mediante
acciones de telemarketing y visitas comerciales.
Elaboraciéon de presupuestos, negociacion de cierres y margenes

Consecucion de objetivos y aumento de facturaciéon

Gestor comercial de Telecomunicaciones
Telefonica Espafa, S.A. - 04-2010/ 10-2016

Captacion y fidelizacién clientes B2B

Gestién de cartera de clientes “grandes cuentas”

Clara orientacidén a objetivos muy exigentes, adaptacién y
evaluacién de los mismos

Asesoramiento sobre facturacién y servicios a clientes

un
mi

Mataro, 34 anos

FORMACION
Diplomatura en Ciencias

Empresariales en la
Universidad de Barcelona

Bachillerato Social y
Econémico en L.E.S Llavaneres

IDIOMAS
Espaiiol: Nativo
Catalan: Nativo

Inglés: Medio

INFORMATICA

Paquete Microsoft O ce
CRM

ERP

CURSOS

Técnicas de ventay cierres de
venta en Movistar

Gestion de equipos y liderazgo
en Movistar

Gestion comercial y
motivacional en Movistar.

SalesForce - Trailhead

OTROS
Permiso de conducir Ay B

Vehiculo propio




