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paulaazabal@gmail.com

Paula Azabal Rubio
Soy una persona proactiva, organizada y responsable, con
habilidades de comunicación, facilidad de trabajo en grupo y la
mejor disposición para realizar mis tareas.

DATOS ACADÉMICOS

Universidad de Valladolid
Marketing e Investigación de Mercados
2017-2022 

EAE Business School
Big Data & Analytics & Business Intelligence con
especialidad en Customer Analytics 
2022-2023

EXPERIENCIA LABORAL

FORMACIÓN
COMPLEMENTARIA/ CURSOS

Curso experto en Power BI.
Curso experto en Excel.
Participación en Impact Business BootCamp
Ship2B

 

CONTACTO

IDIOMAS
Español - Nativo
Inglés -Nivel C1 

APTITUDES INFORMÁTICAS
Programas de Ofimáica:

Paquete Office (Excel, Power Point, Word)
Paquete de MacOS (Pages, KeyNote, Numbers)

Programas de cálculos estadísticos y matemáticos:
SPSS
Statgraphics
Excel Avanzado

Programas de visualización:
Power BI
Tableau

Programas de programación:
MySQL
Python

PRINCIPALES COMPETENCIAS
Análisis de datos y elaboración de informes en Excel y Power BI
Comunicación efectiva y liderazgo de equipos
multidisciplinarios
Adaptabilidad y orientación a resultados

Calle Conde de Torralba Nº6. Madrid 

Master Data & Projects Intern. Boston Scientific.
Madrid. Feb 2023- Jun 2023 
-Gestión de la base de datos de clientes en España y Portugal
-Creación de clientes en los diferentes sistemas
-SAP Training
-Mantenimiento de datos en los diferentes sistemas del
departamento
-Registro de incidencias en sistema y creación de reports
-Atención de reuniones/calls tanto en español como en
inglés a nivel europeo

Analista de datos y desarrollo comercial.
Grupo PSN. Jun 2023- Jun 2024
-Extraccion y análisis de datos para la construcción de
informes de seguimiento.
-Implantación de modelos de reporting internos y externos.
-Elaboración de cuadros de mando y análisis de KPIs.
-Participación en proyectos destinados a la reducción de
costes y a la optimización de procesos operativo.

Commercial Analyst en Telefónica Global Solutions.
Alcorce Telecomunicaciones. Jun 2024-
Actualmente.
-Elaboración y seguimiento de Forecast de Ingresos.
-Sales Operation de equipo comercial de UK.
-Estudio de los ingresos actuales y su evolución.
-Creación de informes y presentaciones para toma de decisiones
empresariales.
-Creación seguimiento de presupuestos comerciales.
-Creación y seguimiento del payplan de lo comerciales.


