
Barcelona 

ESTUDIOS
o 2013. Curso Comunicación y nuevas tecnologías. Universidad Abat Oliba CEU
o 2009-2013. Licenciatura en Publicidad y Relaciones públicas + ICOMI. Universidad Abat Oliba CEU
o 2012. Curso Organización de eventos. ESIC
o 2006. First Certificate FCE. Escola d´idiomes Edist

EXPERIENCIA

o 2015-Actualidad. Field Sales Executive. DIAGEO

-Activar la imagen de marca en los puntos de venta mediante negociaciones con el objetivo de conseguir una 
mayor rotación de productos en el mercado. 
-Garantizar que los recursos e inversión a la activación de nuestras marcas se ejecutan de una manera brillante en 
el punto de venta. 
-Ser Brand ambassador de nuestras marcas y empresa para asegurar la plena satisfacción tanto de nuestros 
clientes como nuestros consumidores. 

o 2014. Consumer Engagement Executive. PHILIP MORRIS INTERNATIONAL

-Generar contactos y conseguir clientes potenciales. 
-Impulsar la demanda del producto, orientación al cliente. 

o 2012-2013. Assistant Account Executive. GROUP MUCHMORE

-Gestión integral de las cuentas clave de los clientes. 
-Desarrollo de estrategia, cuentas, planes y propuestas específicas de ventas, promoción, negociación, etc. 

HABILIDADES            

ü Trabajo en equipo
ü Proactividad 
ü Negociación 
ü Actitud positiva 

ID-59890 DÉBORA

PUBLICISTA - RRPP 

IDIOMAS 

ü Castellano 
ü Catalán 
ü Inglés 


