
  
 
 
 
 
 
 
 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

  

 2018-2020       MBA 

 Barcelona      EAE Business school 

 

 2012-2016       Ciencia y Tecnología de los Alimentos 

 Barcelona       Universidad de Barcelona 

 

 1996-2011        Liceo Francés Bon Soleil 

 Gavà                 Educación infantil-Segundo Bachillerato 

 

ESTUDIOS 

       Regional Key Account & Export                                                                 

 

Español    Nativo 

Inglés        First-Advanced 

Francés    Bilingüe   

Catalán   Nativo 

 

 

 

 

 
Excel  Gestión de proyectos 

Word  Trabajo en equipo 

PowerPoint Comunicación  

Sage  Optimista 

Outlook  

Sensibilidad intercultural 

Orientación a resultados 

Proactivo 

 

 

 

 

 

OTRAS EXPERIENCIAS 

Fruit Logistica Berlín (2020) 

Incoterms 2020 (Prodeca, 2019) 

PLMA Ámsterdam (2019)  

Fruit Logistica Berlín (2019) 

Fira Alimentaria Barcelona (2018) 

Fòrum Gastronòmic (2017) 

Fruit Attraction Madrid (2016) 

 
 

 Martín 

  

 

CONOCIMIENTOS Y HABILIDADES 

Técnologo de Alimentos especializado 

en exportación, gestión de clientes, 

marketing y calidad con dominio de 4 

idiomas. 

Motivado por los retos y el trabajo en 

equipo para superar los desafíos y 

obtener los mejores resultados. 
 

  

 

QUIEN SOY 

B. 
 

 
                                     
2018-actual  

Castelldefels  

 

 

 

 

 

 

 

 

 

2017-actual  

Castelldefels 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

2016-actual  

Castelldefels 

 

EXPERIENCIA PROFESIONAL 

Stadium Innovation S.L.,   

Regional Key Account & Export  
Tareas realizadas:  

-Gestionar y negociar las cuentas internacionales. 

-Gestionar la obtención del número de exportador 

autorizado. 

-Gestionar incidencias y dudas de los clientes. 

-Planificar modificaciones del packaging y 

contenidos según la legislación de los países. 

 
Stadium Innovation S.L.,   

Regional Key Account  
Tareas realizadas:  

-Gestionar y negociar las cuentas regionales. 

-Hacer prospección y atracción de nuevas 

oportunidades de negocio. 

-Realizar informes de ventas. 

-Analizar la evolución de las ventas y a los clientes. 

-Gestionar Gestores de Puntos de Venta. 

-Planificar Promociones. 

 

 

Stadium Innovation S.L.,   

Quality Control Manager & Marketing  
Tareas realizadas:  

-Asegurar la satisfacción de nuestros clientes. 

-Buscar nuevas tendencias productos para el 

mercado europeo e internacional. 

-Desarrollar y lanzar al mercado nuevos productos. 

-Crear fichas técnicas de productos. 

-Asesorar al Marketing Manager y al departamento 

de Marketing. 

 

   

 

 
 

IDIOMAS 


