
                            CURRICULUM VITAE      
                                                                                                                                                                                                                                           
 
 
DATOS PERSONALES____            
 
Nombre y apellidos: JORDI C.   
Fecha de nacimiento: 15/05/1984 
Nacionalidad: española 
Estado civil: casado 
 
DATOS DE FORMACIÓN____            
 

o Diplomatura en Ciencias Empresariales  
- Fecha:  09/04-06/09 
- Centro: Universitat Rovira i Virgili 

 
o Bachillerato (Humanidades I Ciencias Sociales) 

- Fecha:  09/01-06/04 
- Centro: IES Jaume Huguet  

 
IDIOMAS__              
 
CATALÁN: Lengua paterna 
CASTELLANO: Lengua materna 
INGLÉS: Nivel medio  
 
INFORMÁTICA: 
 
Microsoft Office nivel avanzado / AS400 / Oracle E-Business Suite - Oracle Discovered / SAP 
 
EXPERIENCIA LABORAL____           
 
CREDITO Y CAUCION S.A 03/18 – Actualidad 

Responsable del equipo comercial de la provincia de Tarragona y formador de nuevas incorporaciones.  
Realización del plan comercial junto al responsable Territorial y seguimiento de los objetivos propios y del  
equipo comercial, gestión de cartera de clientes propia y del equipo. 
Venta de seguro de crédito y otros servicios de CYC, realizando una prospección mediante análisis de balances 
y solvencia patrimonial de las empresas. 

 
SALTOKI SA 12/14 – 02/18 

 Responsable de Administración área Clientes 
Dirección y elaboración de campañas de ventas junto con el Director Comercial (Descuentos,Rappels,Comisiones) 
Análisis y Negociación financiera de la cartera de clientes de zona norte este de Cataluña 

 
GOMA-CAMPS S.A.U 05/08 – 11/14 

Departamento Financiero 
Control de crédito de clientes y recobro de impagados, gestionar los cobros de clientes, métricos de clientes,  
gestión y pagos a proveedores, conciliación bancaria y tesorería, gestión del seguro de crédito. ERP Oracle. 

 
SAINT GOBAIN S.A 02/06 - 04/08 

Gestionar la expedición de los pedidos de botellas de vidrio. 
Contratación y coordinación del transporte logístico, tareas diarias del departamento de expediciones.  
ERP Sap 

  

CURSOS________________________________          
 
-Seminario recobro impagados y gestión de la morosidad (Univ. Pompeu Fabra, Sr Pere Brachfield) 9h 
-La fuerza del equipo (Inspira Consulting) 20h 
-Concertación telefónica de vistitas (Almaber internacional) 8h 
-Fidelizar y Renovar (Almaber internacional) 8h 
-Argumentación Eficaz (Almaber internacional) 12h 
 
 


