
Jorge T.  
 

Fecha nacimiento: 09/03/1971 

 

Entusiasta de las relaciones 
entre personas 

 
 
 

 

EXPERIENCIA  LABORAL 

Consultor Independiente 
Market Place Vehículos B2B 
11/2017 – Present 

Tareas 

 
 
 
 

 
Madrid 

HABILIDADES 
 

Relaciones personales Empatía Liderazgo 

Organización Analítica  Gestión del cambio 

Desarrollar estrategias de captación de oferta y de 

penetración en la demanda. 

Participar en el diseño del Front-End de la plataforma 

desde el valor de la UX / UI. 

Colaboración Back-End. 
 
 

Consultor Independiente 
Renting de vehículos isotermo + frío. 

Motivación Negociación Comunicación 

Trabajo en equipo Negocio Digital 

 

 

FORMACIÓN ACADÉMICA 

MIB Master Internet Business 
ISDI Instituto Superior Desarrollo en Internet 

11/2017 – 06/2018 

Tareas 

Madrid 
2018 – 2019 

Cursos, metodología y herramientas: 

Madrid 

Análisis de mercado, competencia y benchmarking. 

Definición del modelo de negocio, objetivos y propuesta 

de valor. 

Propuesta política de precios y canales digitales de 

comercialización. 

 
 

Remarketing Sales Senior Manager 
Northgate Renting Flexible España 

Marketing Digital 

Innovación y Design Thinking 

Tecnología Digital 

eCommerce, CRM 

Publicidad y Medios digitales 

Redes Sociales 

Buscadores (SEO y SEM) 

Transformación de empresas en la era digital 

Proyecto Troncal: Metodología: Agile, Scrum; Herramientas: 

03/2006 – 10/2017 

Tareas 

Madrid Trello, Slack, Canvas, Mural 

Dirección y liderazgo del equipo comercial formado por 

30 personas. Definición de estrategias, Pricing y KPI´s. 

Gestión integral de los diferentes canales comerciales. 

Canal Off Line, Canal On Line y Canal de Exportación. 

Gestión y negociación de clientes estratégicos. 

 
Licenciado Administración y Dirección de 
Empresas 
UNED Universidad Nacional de Educación a 
Distancia 

Participación en el desarrollo del Front-End y Back-End 

del site de venta. 

Integración de herramienta CRM en la gestión 

comercial. 

 

 
Coordinador de Desarrollo y Expansión 
de Franquicias 
Tormo&Asociados 

1993 – 1998 

 
 
 

IDIOMAS 
 

English 

Español 

Madrid 

05/2003 – 03/2006 

Consultora de servicios integrales a Redes de Franquicia 

Tareas 

Dirección y liderazgo del equipo comercial con 3 

personas a mi cargo.

Ma

drid 
 

CURSOS 
 

Google Ads Google Analytics 

Planificación estratégica para el posicionamiento de 

marca de las Redes de Franquicia asignadas. 

Captación de potenciales franquiciados y presentación 

de las Redes de Franquicia en función de su perfil. 


