
                                                                                                 13777. José María 

 
Fecha y lugar de nacimiento: 6 de septiembre 1980 
 
Profesional años de experiencia en el área comercial/ventas, muy orientado a la consecución de 
resultados, buen trabajador de equipo con dotes de liderazgo y con gran capacidad de 
negociación. 
 
EXPERIENCIA PROFESIONAL 
 
Comercial Senior. Freelance. Canal Horeca 
2017-Actualidad 

- Grupo Los Norteños, Prodesco, Chef Fruit, Dejesus CB, Cuveé 3000, Licores Alvarez 
- Colaboración con distribuidores del sector vitivinícola y bebidas espirituosas. Desarrollo 

de la carta de vinos y cócteles. 
- Gestión, negociación y acuerdos con proveedores. 
- Planificación, desarrollo y organización de talleres, cursos y catas. Bosque de Matasnos 

(Jaime Postigo), (Varma), (Comercial Ludasi), Grupo Navarra, Cuvée 3000 
- Actualmente colaboro como asesor de costes y producto con grupos como, Salmón 

Gurú, Puntarena, Angelita, Salón Cascabel, Mawey Taco Bar 
 
Comercial Senior, Belmonte Gourmet. Canal Horeca 
2017-Actualidad 

- Prospección de cliente y fidelización 
- Desarrollo de ofertas y comparativas ad hoc 
- Especialista en conocimiento de la gama de productos de fruta y verdura 
- Puntarena, mawey taco bar, Salmón Gurú, Angelita, Sahuaro, etc.. 

 
Gerencia La Maquinilla 1911 (Restaurante y Catering)  
Noviembre 13 – Marzo 19 

- Gestión, negociación y acuerdos con los proveedores. 

- Responsable de compras.  

- Gestión económica y financiera 

- Gestión de personal, contratación, formación, organización y supervisión.  

- Desarrollo de la oferta gastronómica, foodcost.  

- Estrategia de comunicación, Social Media. 

 
Gerencia, Los Cerezos Club Social (Restaurante y catering) 
Abril 09 – Julio 14 

- Gestión, negociación y acuerdos con los proveedores.  

- Responsable de compras.  

- Gestión económica y financiera.  

- RRHH contratación, formación, organización y supervisión.  



- Desarrollo de la oferta gastronómica, foodcost.  

- Estrategia de comunicación, redes sociales.  

 

Comercial, AF Steelcase 
Enero 08 - Abril 09  

- Captación, gestión y fidelización de grandes cuentas, Bankinter, O.N.C.E, McCain, 
Mapfre.  

 
 
 

FORMACIÓN ACADÉMICA 

 

2004     Diplomatura en Ciencias Empresariales Universidad Rey Juan Carlos (Madrid) 
1999    Técnico superior en Gestión Comercial y Marketing Tajamar (Madrid) 
 
APTITUDES 

 
Management, Mercadotecnia, Estrategia Empresarial, Plan de negocio, Marketing, Negociación, 
Asesor gastronómico. 
 
 IDIOMAS 
 
Nivel inglés medio-alto hablado, nivel medio escrito 
 
 

  


