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A P T I T U D E S  

 Capacidad de Negociación. 

 Orientación a trabajar con objetivos 

de ventas. 

 Comunicación, pro-actividad y 

capacidad resolutiva 

 

R E S U M E N  P R O F E S I O N A L  

E X P E R I E N C I A  

A S E S O R  I N M O B I L I A R I O  

Nervión Inmobiliaria 

Sevilla, Sevilla  

Julio 2016 ‐ noviembre 2021 

Asesoramiento y gestión inmobiliaria; venta de viviendas de obra nueva y segunda 

mano, naves, locales, oficinas…   . Trato directo con el cliente; propietario y 

comprador.  

Acompañamiento integral de principio a fin de la operación. 

Trámites con la Junta de Andalucía. 

A S E S O R  C O M U N I C A C I O N E S   

Mediafone Comunicación 

Badajoz, Badajoz  

Marzo 2016 ‐ julio 2016 

Servicios y Tecnologías de la información orientado a Pymes, autónomos y 

Ayuntamientos. Valor a las comunicaciones como elemento avanzado en la puesta 

al día de las empresas. 

A S E S O R  S E G U R O S  S A L U D  

Mapfre Salud 

Sevilla, Sevilla  

Octubre 2013 ‐ febrero 2016 

Atención al Cliente.  Asesoramiento Pymes y Autónomos en Asistencia Sanitaria.  

Apertura de colectivos en empresas y asociaciones.  

Visitar a los titulares de pólizas para entregar y explicar la póliza, analizar el 

programa de seguros y sugerir agregados o cambios, o para cambiar beneficiarios. 

Bajo Supervisión Dña. Isabel Ferraz 

D E L E G A D O  C O M E R C I A L  C A N A L  F A R M A C I A  

ALLIANCE HEALTHCARE ESPAÑA SA 

Sevilla, Sevilla  

Octubre 2009 ‐ noviembre 2012 

Organización y planificación de rutas. 

Prospección de clientes 

Posicionamiento 

Acciones PLV 

 Atención Banca Personal 

Bancaja 

Badajoz, Badajoz  

Mayo 2008 ‐ octubre 2009 

Atención Banca Personal y Empresas. 

C O N S U L T O R  M A R K E T I N G  O F I C I N A S  D E  

F A R M A C I A  

Alphega Farmacia 

Sevilla, Sevilla  

Junio 2007 ‐ mayo 2008 

Realización de auditorias cuantitativas y cualitativas para el máximo 

aprovechamiento del stock y rotación del producto dentro de la oficina de 

farmacia.  Reducción de costes. Éxito de lanzamientos. Incremento de ventas. 

Posicionamiento de productos.  Visibilidad en el punto de venta 

D E L E G A D O  C O M E R C I A L  

Gedesco S.A. 

Sevilla, Sevilla  

Enero 2006 ‐ junio 2007 



Asesor Comercial productos financieros. Apertura delegación Extremadura. 

   

FORMACIÓN ACADÉMICA 

M Á S T E R :  D I R E C C I Ó N  D E  M A R K E T I N G  Y  

G E S T I Ó N  E M P R E S A R I A L  -  M Á S T E R  -  

P O S T G R A D O  

Esic 

Sevilla, Sevilla  

D I P L O M A D O  E N  M A R K E T I N G  Y  F I N A N Z A S  I T A E  

E  I S G  ( I N S T I T U T O  S U P E R I O R  D E  G E S T Ã O  D E  

L I S B O A ) .  -  G R A D O :  M A R K E T I N G  Y  F I N A N Z A S  

Diplomado en Marketing y Finanzas Itae e ISG (Instituto Superior de Gestão de 

Lisboa). - Grado 

Sevilla, Sevilla  

   

. 


