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Santo Domingo 
Rep. Dom. 
2008 
Fort Lauderdale 
USA 
 
         
 
 

NUEVEDOS 
Sales Business Development 
Tareas realizadas:  
 Apertura de grandes cuentas horeca 
 Relación con proveedores y asistencia a ferias 
 Asesoramiento equipamiento y menaje 
 
HEINEKEN ESPAÑA 
Gestor de Activación 
Tareas realizadas:  
 Captación de cuentas y mantenimiento de cartera  
 Activación de marcas en los pdv 
 Gestión de stock de plv y ventas de distribuidores 
 
CITIBOX 
Director Área Promotoras Inmobiliarias 
Tareas realizadas:  
 Captación de nuevos desarrollos inmobiliarios para 

introducción del servicio Citibox 
 Alianzas estratégicas con las principales 

promotoras a nivel nacional. 
 
ELIX 
Responsable de Expansión 
Tareas realizadas:  
 Prospección de mercado Madrid capital 
 Apertura de negocio con abogados y 

administradores 
 Elaboración y negociación de ofertas de compra 
 

De 02/2019  
a 05/2021  
Madrid – España 
 
 
 
 
 

De 07/2017  
a 01/2019 
Madrid - España 
 
 
 
 
 

De 04/2017  
a 07/2017 
Madrid - España 
 
 
 
 
 

De 07/2015  
a 07/2016 
Madrid - España 
 

ESTUDIOS 

 

Español: Nativo | Inglés: Advanced  
 

Microsoft office 
CRM de ventas (Salesforce) 
SAP 

IDIOMAS 

ID-45692 ÁLVARO 

Ubicación: Madrid, España 
 

 

PROGRAMAS 

EXPERIENCIA PROFESIONAL 

Profesional con más de 10 años 
de experiencia en ventas en 
sector inmobiliario y sector 
horeca.  
Espíritu emprendedor 
acostumbrado a trabajar en 
entorno multinacional, bajo 
presión y por objetivos. 

Trabajo en equipo 
Comercial Hunter 
Proactivo y resolutivo 
Negociador 
Comunicativo 

HABILIDADES 

PERFIL 

Lic. Administración y Dirección de Empresas 
INCE República Dominicana 
 
Business Communication Skills 
Embassy CES Fort Lauderdale 
 
         
 
 

CONTACTO 


