18008 Granada
Disponibilidad para viajar 100%

FORMACION

o Estudios en Derecho
(Universidad de Granada)
o Administrativo Polivalente
para PYMES (630 h)
HABILIDADES
Fuerte orientacion al cliente
Escucha activa
Capacidad de superacion
Capacidad de aprendizaje
Enfocado a la mejora
continua
HERRAMIENTAS IT
= MS Office: Word, Excel,
Powerpoint
= CRM: HubSpot
IDIOMAS
Inglés Basico. Nivel Estudios.
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ID-66379 ALEJANDRO

Profesional con amplia experiencia y formacion en venta B2B. Como comercial, me

caracteriza mi autonomia y perseverancia en la consecucion de resultados. Para
ello me baso en estrategias de acompanamiento y asesoramiento al cliente
durante todo el ciclo de venta.

Actualmente, me oriento a una posicion en una empresa en la que poder
aportar toda mi experiencia e implicarme e impulsar activamente su crecimiento.

TRAYECTORIA PROFESIONAL
2023 - Actualidad: “DIPERPLAC”. Delegado Comercial

e Prospeccion y captacion de clientes.

e Visitas a obra.

e Elaboracioén de presupuesto con mediciones de obra.

e Crear sinergias entre constructores e instaladores
profesionales.

e Fidelizacion de cuentas asignadas.

2019 — 2023:“PANNO IBERICA SL”. Delegado Comercial
e Prospeccion y deteccién de oportunidades de negocio.

e Presentacién de colecciones al cliente y
asesoriamiento individualizados. Formacién a su equipo

de venta.

e Seguimiento y andlisis del sell-in en cada punto de
venta.

e Elaboracion de presupuestos acorde a los objetivos de
venta.

Provincias Asignadas:

Granada, Jaén, Almeria, Murcia, Alicante, Valencia,
Castellon, Albacete y Barcelona.

Principales Logros:

v" Logro de un incremento de ventas del 257% con
respecto al mismo periodo de 2019.

v" Creacion de una cartera propia de mas de 300
clientes en 3 afios.

v' Aumento del 45% del numero de clientes activos a
través de la recuperacion de cuentas inactivas y la
prospeccion estratégica de las zonas.

v" Crecimiento sostenido en el numero de clientes
gracias al aseguramiento de su satisfaccion a través
de la gestién interdepartamental del servicio.

2018-2019:”Grupo Masacaba”.Store Manager
2016-2017:”Selected Homme/Vero Moda”. Store Manager
2015-2016:"Tommy Hilfiger Tailored”. Sales Consultant

2009-2015:”El Corte Inglés”. Encargado Boutique de
Caballero.

2000-2009:”Artesania Torres”.Encargado de tienda





