
Jose  
       
Fecha de nacimiento: 23-06-1981 
 
  
Formación Académica        
   
 
1999-2004     
Licenciado en Administración y Dirección de Empresas por la Universitat Autónoma de 

Barcelona 

 
 

Experiencia Profesional           
 

DICIEMBRE 2016- JUNIO 2018: MENARINI 
                        Laboratorio Farmacéutico. 

 Visitador Médico (Áreas Ginecología, Pediatría y Odontología) y Visita Farmacia 

 Implementación en zona asignada del nuevo proyecto OTC de la compañía, y consolidación 
del Plan Anual de la Zona 

 Gestión del surtido permanente, propuesta referenciación de Novedades, negociación de 
folletos, realización de propuestas en la gestión por categorías.  

 Negociación de precios y compras anuales 
 

 
2008– DICIEMBRE 2016 DENTAID S.A.                                                                                                                                  

Laboratorio Farmacéutico Español, especializado en higiene buco dental, con un volumen de 
facturación anual de 62M€. 

       
        •      Report directo a Dirección Comercial. 
         •      Volumen facturación de la Zona: 744.000 Euros 

 Apoyo en la formación del equipo de vendedores y Detailing farmacéutico, junto al equipo 
de Marketing. 

 Apoyo al Departamento Internacional en las visitas de futuros socios, implementación y 
formación de los sistemas y gestión de trabajo de la Compañía con los ya existentes.  

 Consolidación del Plan anual de la Zona.  

 Gestión directa de grupos de compra y elaboración del Plan anual para las cuentas, 
elaboración del Plan anual para las mismas. 

 Negociación de plantillas anuales, tarifas y precios. 

 Gestión del surtido permanente, propuesta referenciación de Novedades, negociación de 
folletos, realización de propuestas en la gestión por categorías.  

 
 
  
 

2004 – 2008 EUNASA ELECTRÓNICA S.A.                                                                                                                             
Empresa Española dedicada a la Maquinaria de hostelería y recambios. 
 
Responsable Área Comercial Zona Norte. 

 Principal objetivo: mantenimiento y posterior aumento de la cartera de clientes ya                  
existente, en un mercado con un alto grado de competitividad.  



 Desempeño de las funciones propias de Regional Key Account Manager. Ejecución del Plan 
anual para la zona, asignación de los objetivos mensuales del equipo. 

 Gestión de 6 Agentes comerciales a mi cargo. 
 

 
 

 

 
Idiomas 

Catalán/ Castellano  Bilingüe            
Inglés  Titulación First Certificate 
  

Informática 
Conocimientos a nivel avanzado de Word, Excel, PowerPoint, Outlook e Internet 
 


