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M&B MEDICALS
BIOSCIENCES

OUTSOURCING SERVICES

Grupo @ Planeta

CLPOrn,Es

McDonalds

A
Infoga

Casatejada §.L.
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GRADO DE MARKETING UNIVERSIDAD INTERNACIONAL DE VALENCIA

GRADO DE ADE

PREVENTA

Responsable de desarrollo de negocio en |la zona asignada. Mantenimiento y captacion de clientes del canal
HORECA y alimentacion, Reporte diario de ventas, facturacion y cobros a jefe de grupo.

GESTOR DE MERCADO-PREVENTA

Asegurar el volumen y rentabilidad de las ventas. Ampliar la cartera y/o tipologia de cliente. Colaborar
estrechamente en le elaboracion del plan comercial y marketing con sus reportes de actividad, del mercado y el
conocimiento de potenciales clientes.

VISITADOR MEDICO
Visita médica: atencion primaria, enfermeria, pediatria, residencies y farmacias. Productos: ginecologia, laxante,

respiratorio y dermatologia.

PROFESIONAL VENTA DIRECTA
Presentacion, demostracion y venta directa de productos exclusivos de la compafiia, destinado a particulares,

empresas o colectivos.

SOCIO FUNDADOR

Desarrollo del plan de negocio, desarrollo e implementacion de la plataforma de gestion de clientes. Captacion de
clientes y responsable de marketing y producto.

TEAM DEVELOPER TRAINER

Responsable de turnos de trabajo, desarrollo y formacién de equipos.

COMERCIAL

Desarrollo y mantenimiento de cartera de clientes.

SEPT 2020 - ACTUALIDAD

UNIVERSIDAD POLITECNICA DE VALENCIA
*CLRSADO. NO FINALIZADO. 32CLRSO

2012 - 2017

5> CURSO COACHING PERSONAL. UNIVERSIDAD CANTABRIA. (2016)
- CURSO EXCEL. UPV (2016)

CURSO LIDERES DE ENTRENAMIENTO MCDONALD’S (2014)

0 HABIL IDADES

@ INFORMATICA

EMPATIA « CRM —
CREATIVIDAD

LIDERAZGO e MSOFFICE [
INTERRELACION CON OTROS

CAPACIDAD ANALITICA « COMMUNITY e
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CONTROL DEL ESTRES 5 * WOROFRESS ==
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