Habitundo a trabajar en diferentes sectores, aportando experlencia principalmente en  canal
Retail/eleotrdnion de comwsumo, e tndustrin  Farmncéutlon, Siempre trabajando en grandes
multinacionales bajo entornos complejos y de alta exigencin. Gestidn de Grandes Cuentas tlave para la
compantia (Gran Consumo), canal tradictonal, Y grupos de compras. Perfil especlalmente motivado para
trabajar en Areas de gestibn y con orientacisn clava a resultados, organizado en el trabajo diario,
flexible, honesto y con gran autonomin para desarrollar mis funciones, Proactivo y rapido en la toma de
decisiones.

Adaptable a los diferentes entornos y en constante aprendizaje pava la continua mejora y evoluciin

profestonal y persownal,

GESTOR GRANDES CUENTAS | ZONA CENTRO (MADRID Y C. LA MANCHA)
FAGOR Pequefio electrodoméstico "EXPANDERE DCI S.L”. | JUNIO 2020 - ACTUALIDAD

+ Desarrollo e implementacion estratégica y comercial de la compafia en Gran Consumo,
principalmente en ECI con corner digital y Carrefour. Canal tradicional/mayoristas de la zona
centro (CASLESA, HEPECASA y VERES85) atendiendo y potenciando las tiendas bajo su
bandera (Master Cadena, Tien21 y Milar). Negociacién y ejecucion de contratos y
acuerdos, prospeccién, control de stock y portfolio de producto. Consecucidn de objetivos,
adecuacion de propuestas promocionales y campafias.

JAVlER + Colaboracion con departamento de producto: estudios de mercado, aportacion de
tendencias, definicion de producto, novedades vs resultados y clientes.
7 + Coordinacidn, formacion y supervision de las personas que trabajan para clientes del

SANCHEZ Retail, coordinadores tiendas, jefes de area.

DELEGADO DE VENTAS |ZONA SUR MADRID Y SEGOVIA
DUQUE CECOTEC INNOVACIONES SL | SEPT 2019 - JUNIO 2020
+ Gestion de ventas, seguimiento y potenciacion de clientes canal tradicional.
Tiendas asociadas @&plataformas de Madrid y Segovia.
+ Gran consumo (visitas de tiendas de grandes cuentas, Media Markt, Alcampo y Carrefour).

Realizando labores de formacidon y seguimiento de stock e incidencias. Potenciar pedidos.
+ Salida de la empresa motivada por mejora contractual.

DIRECTOR FUNDADOR | MADRID
QUIROESTETICA POZUELO | JUNIO 2013 - DICIEMBRE 2019

+ Centro Médico estético con 9 personas en plantilla.

+ Negociacién y compras de material de uso en cabina y fungibles. Estudio de mercado,
establecer los objetivos del centro. Calendario promocional y politica de precios.
Seguimiento, motivacion y planificacidon del personal a mi cargo. Implantacidon de imagen
corporativa de la marca.

+ Finalizacion de relacién laboral por traspaso.

VISITADOR FARMACEUTICO | MADRID Y PROVICIAS LIMITROFES
CONTACTO PROYECTOS CON DIFERENTES LABORATORIOS CHICCO, CINFA, BAYER HEALTHCARE
(REDES EXTERNAS DE VENTA) | MAYO 2010- MAYO 2013

607.642.100 « Implementacion de revisiones de calidad, estrategias mensuales, planes de formacion,
objetivos variados. Aperturas, recuperacion farmacias y ventas.
« Venta directa y consecucion de objetivos.

jasadu@hotmail.com

EJECUTIVO DE GRANDES CUENTAS | MADRID Y PROVICIAS LIMITROFES
MIELE SAU NOV 2007 - FEB 2010

MADRI D e  Desarrollar las cuentas clave de la compafiia. Dependiendo directamente del KAM Nacional y director
Comercial. Interlocucion directa con los Gerentes de Centros y responsables de Compras de ECI. Puesta en
marcha del departamento de administracion de ventas y formacion al equipo comercial en los programas de
gestion de clientes y CRM.

e  Vendedor distinguido durante 2008 y 2009. Con resultados por encima de los marcados por direccion.

e Salida de la empresa por reestructuracion del equipo comercial.

e 1998-2001 Diplomatura de Relaciones Laborales Universidad Rey Juan Carlos de Madrid. A falta de 4
asignaturas para finalizarla.

e 2003. Especializacion en Practica Laboral. Universidad Rey Juan Carlos. 250h

e 2012 Experto en la Gestién Administrativa de Los Ensayos Clinicos “ClinicalTrial Assistant” CTA Fundacién
ESAME. 600h

e Nivel alto Office, y programas de gestion de ventas (SAP, CRM, Salesforce, Siebel/Oracle y Perlanet)




