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E X P E R I E N C I A   P R O F E S I O N A L  

 

03/2019 – 11/2019. COORDINADORA REGIONAL BQ.     

· Gestión comercial en retail. 

.  Control de stock  

.  Control imagen de marca 

.  Formación continua al equipo comercial. 
 
 

03/2018 – 02/2019. COORDINADORA COMERCIAL GPV RED BULL.     

· Gestión comercial y acompañamientos, resolución de incidencias. 

. Análisis y ejecución de datos, junto con la previsión de ventas y estrategia comercial. 

. Elaboración de informes. 

. Formación continua al equipo comercial en los diferentes acompañamientos. 

 

02/2016 -  01/2018. CONSULTORA SENIOR COMERCIAL - FORMACIÓN EN PROYECTO HEINEKEN 
ESPAÑA.  GRUPO INMARK EUROPA. 
   · Tutor Comercial, formando a Gestores Comerciales de Heineken, responsable de la zona Andalucía 

Occidental y Centro.  

· Formación y acompañamiento a comerciales, en canal Distribución de Heineken, con instalaciones 

propias de frío, en todas las regiones de España.  

· Implantación programa de fidelización para Refrival – Heineken Group, realizando visitas a los puntos 

de venta, en todas las provincias españolas.  

· Implementación, asesoramiento y formación a Gestores de Activación en el Proyecto piloto de 

Digitalización de Heineken España, siendo responsable de la provincia de Valencia.  

 

07/2014 - 02/2016. DELEGADA COMERCIAL MADRID MOVISTAR EMPRESAS.     

· Mantenimiento, ampliación y fidelización de la cartera de clientes asignada, junto con la prospección 

de la zona para la detección de clientes potenciales.  

· Elaboración de propuestas y negociación de presupuestos y precios para conseguir el cierre.  

 

 



02/2014 - 06/2014. SUPERVISORA CANAL RETAIL BRIGHTSTAR.      

· Supervisión de la gestión comercial y de las ventas, control de stock e incidencias, en tienda.  

· Control de marketing, PLV e imagen de marca.  

· Formación a empleados y supervisión de sus objetivos.  

 

02/2013- 01/2014. TEAM LEADER ORANGE EMPRESAS.    

· Supervisión de la gestión comercial y de las ventas, consecución de objetivos, KPIs. 

· Creación de rutas comerciales, formación y acompañamientos. 

 

01/2009- 12/2012. EJECUTIVO COMERCIAL VODAFONE EMPRESAS.    

· Consultor comercial de telecomunicaciones para empresas, captación y mantenimiento de cartera.  

· Consecución de objetivos comerciales designados por la marca.  

 

01/2007- 11/2008. COMERCIAL BANCO SANTANDER.    

· Consultor comercial en oficina para Banco Santander, captación y prospección de nuevos clientes.  

 

01/2006- 01/2007. TUTORA HIPOTECARIA BANKINTER.    

· Realizar labores de asesoramiento jurídico a las partes implicadas en la compraventa de vivienda.  

· Provisión de fondos y acompañamiento a firmas.   
   

 
 F O R M A C I Ó N  

 

  2014.  MASTER DIRECCIÓN COMERCIAL Y MARKETING.  

• Titulación propia universitaria UCAM. ESDEN  

  2005.  LICENCIATURA DERECHO CENTRO VILLANUEVA.  

• Titulación otorgada por la Universidad Complutense de Madrid.   

 
I D I O M A S  
  

 E N G : Nivel First , formación en la universidad por Cambridge University.   
 F R : Nivel Delf A-2.   

  

 D A T O S   D E   I N T E R É S  
  

.     Voluntariado: Pasillo verde de Nador- Marruecos, Banco de Alimentos y AECC.  

.      Carnet de conducir B, vehículo propio.  
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