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Carta Presentación 

Me considero una persona con gran capacidad comercial y de trato al cliente, sobre todo 

acostumbrado a trabajar con cliente de poder adquisitivo alto, siempre llegando a la consecución 

de los objetivos marcados a nivel personal y de empresa. 

Busco un cambio en mi ámbito profesional ya que veo que tengo aptitudes comerciales buenas, 

viendo que el sector donde estoy actualmente me desenvuelvo bien y puedo prosperar en el mismo, 

vuestra empresa creo que encaja en lo que estoy buscando. 

Puedo aportar frescura, agilidad y convicción a la hora de tratar con un cliente y cerrar 

ventas fácilmente. 

Creo que en una empresa grande como la vuestra podría prosperar a nivel profesional ya que mi 

ambición es diaria y disfruto cuando realizo mi trabajo. 

 
Formación 

 

 

• 2010: Ciclo formativo de grado superior de animación de actividades físicas y deportivas 

certificado por el IES Blume. 
• 2010: Curso formativo de TRX. 
• 2011: Curso formativo de Kettlebel. 
• 2011: Curso formativo de Functional Training. 

• 2011: Formación de marketing, atención al público y ventas.

• 2011 : Curso de Nutrición Deportiva. 
• 2012: MBA sport management  en IESPORT. 
• 2012: Curso formativo de cross training. 
• 2012: Nivel Bronce ciclo indoor Schwing. 
• 2016: Auxiliar técnico veterinario. 
• 2020: Curso Marketing Inmobiliario  

 
Experiencia 

 

• Responsable  departamento comercial en APTOGREEN (transformación de contenedores 

marítimos en vivienda o equipamiento) actualmente 

 

• FREELANCE ( broker inmobiliario y ventas en varios sectores) actualmente 

 

• Gestor negocio INMOARA (inmobiliaria, gestor de recursos, personal, etc… enfocado a 

compraventa y reformas) 2019-2021 

 

• Asesor comercial en PUNTOHABITAT (inmobiliaria) (2017-2019) 

 

• Encargado negociaciones para acuerdos comerciales en empresa de SHISHAS. actualmente 

 



• Gerente TIENDA ANIMALES (2016-2017) 

Encargado ventas en tienda animales  (2015-2016) 

 

Comercial productos de lujo (coches, casas, joyas, etc) (2012-2017) 

 

Experiencia en el sector Deportivo 

 
• Entrenador personal, monitor actividades dirigidas , O2 CENTRO WELLNESS (2012-2014) 

Funciones de entrenador personal a clientes del centro, clases dirigidas de ciclo indoor y running, 

técnico de sala i SOS. 

 

• Monitor, ARSENAL deportivo - 2011 

He realizado mi trabajo como técnico de sala, monitor de actividades dirigidas de agua y entrenador 

personal. 

 

• Entrenador personal, club FITNESS DIR GRÀCIA- 2012 

Realización de ventas de entrenamientos personales a clientes del centro, ejecutando estos mismos. 

Impartí una formación interna sobre ventas a los entrenadores personales del centro. 

 

• Delegado de campo y arbitraje, U.R.LARU ( mataró ) – 2011 

 

• Monitor, CLUB NAUTICO EL MASNOU - 2010 

He realizado clases de actividades dirigidas tales como spinning, gac, tonificación, aquagym, 

streching, tbc y edad d’ or (mantenimiento ); a parte de entrenamientos personales tanto en espacio 

de fitness como acuáticos y de técnico de sala. 

 

Entrenador personal con cartera propia de clientes - 2010 
 

IDIOMAS 
 

Catalán: Bilingüe.  

 

Castellano: Bilingüe.  

 

Inglés: Nivel First certificate. Puedo mantener conversación en ingles sin problemas. 

 

INFORMÁTICA 
 

Conocimientos medios-altos a nivel usuario: 

 
· IOS 
· I Work 
· Paquete Office. 
· Windows 


