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Wine & Spirits Education Trust

Bachillerato

Colegio de gastronomia

WSET L2,L3 & Current L4
Diploma (London)

Colegio Populus (Brazil)

Mantegna (Brescia, Italy)

2018 - hasta la fecha

2013-2014

2009-2013

COMPUTER SKILLS

2021 - 2025

Bodeboca l Madrid, España
Product Manager y Key Account Manager

Abastecimiento e importación de vinos franceses e italianos para el catálogo en línea.
Creación de nuevas relaciones con socios importantes para el proyecto de
premiumización de la empresa.
Promoción y ofertas estacionales de productos seleccionados para el sitio web.
Análisis de datos de rendimiento comercial.
Monitoreo de inventario y desarrollo de soluciones a medida para unidades restantes y
productos de baja rotación.
Negociación para mejorar los márgenes y propuesta de servicios de marketing. 
Eventos, catas de vino y formación
Selección de productos para la web

2020 - 2021
Escuela Europea del Vino l Badajoz, España

Profesor principal de curso de vinos y destilados

Enseñanza sobre vinos del mundo y corrección de exámenes. 
Catas diarias. 
Búsqueda de estudiantes para el programa. y
Creación de material para las clases. 
Visitas a bodegas con los estudiantes.

2019 - 2020

Southern Wine Roads l Londres, Reino Unido

Account Manager Importadora de vinos de Grecia

Gestión de cartera de clientes. 
Búsqueda de clientes potenciales para convertir en clientes. 
Entrenamiento del personal de restaurantes sobre vinos y licores griegos.
Procesamiento de pedidos. 
Promociones.

Microsoft
Office

Gmail Workspace 
Grafana 

Trello 

S e l e c c i ó n  y  V e n t a s

Matteo
Cipollone Dirceu

The_Drinks_Persona

Gerente tienda de vinos

Oddbins Blackheath l London, UK

Pedidos semanales.
Promociones y ofertas estacionales. 
Recuento de stock.

Zoho

2016 - 2019

2025 - hasta la fecha

Negrini l Madrid, España
Product Manager 

Selección de productos para el catalogo.
Abastecimiento e importación de vinos italiano y soporte en el segmento de
alimentación.
Promoción y ofertas estacionales de productos seleccionados para el equipo comercial.
Análisis de datos de rendimiento comercial.
Análisis de inventario y desarrollo de soluciones a medida para unidades restantes y
productos de baja rotación. 
Negociación para mejorar los márgenes y propuesta de servicios de marketing. 
Programación de rutas con bodegas y comerciales en toda la peninsula iberica.
Eventos de bodega y de presentación del portfolio de la empresa en España y Portugal.
Formación para el equipo de venta.

Navision

IDIOMAS

Español
inglés (Business)

Italiano (Nativo)
Portuguese (Nativo)


