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FORMACIÓN 

Executive MBA – EAE Business School (2021) 

Diplomatura en Administración y Dirección de Empresas – Universidad Europea de Madrid 

(2014) 

 

PERFIL PROFESIONAL 

Directivo con más de 15 años de experiencia liderando áreas comerciales y operativas a nivel 

nacional. Especializado en estrategia, desarrollo de negocio, optimización de procesos y control 

presupuestario. Amplia experiencia en gestión de equipos, negociación de alto nivel y toma de 

decisiones basada en datos mediante KPIs y cuadros de mando. 

 

Me considero una persona analítica, metódica, tenaz, flexible con adaptabilidad a cambios, buen 
comunicador y con experiencia en trabajo con equipos, con alta capacidad de liderazgo y con 
autonomía en la toma de decisiones. 

 

Destaco los siguientes logros a lo largo de mi carrera profesional 

 

• Creación de estructuras internas sólidas y cohesionadas 

• Búsqueda de alianzas para afianzar proyectos 

• Desarrollo de planes de trabajo: objetivos, acciones e indicadores. 

• Aumento del volumen de negocio y apertura de nuevas líneas. 

• Implantación de modelos de Calidad 

• Excelente relación con clientes 
 

OBJETIVO PROFESIONAL 
 
Proporcionar mi experiencia en una organización, donde seguir desarrollando mis aptitudes y 
conocimientos, además de poder liderar y consolidar equipos comerciales a través de la definición 
de planes estratégicos, operativos y de acción. 
 

Abierto a asumir nuevos retos en sectores distintos al de la alimentación, aportando una sólida experiencia 
en gestión, visión estratégica y capacidad de adaptación. 
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EXPERIENCIA PROFESIONAL 

Director Comercial – Distribuidora Latinoandina SL 

Empresa dedicada a la importación, exportación y distribución de productos de alimentación 
étnicos, con sede central en Madrid. Cuenta con 7 almacenes y una facturación anual de 37 M€. 
Formada por más de 50 empleados, es una compañía consolidada y relevante dentro del sector de 
la alimentación étnica. 

 

Abril 2024 – Actualidad 

• Dirección integral del área comercial y coordinación operativa. 

• Definición de la estrategia de ventas y desarrollo de negocio multicanal. 

• Gestión de grandes cuentas y partners estratégicos. 

• Análisis de KPIs y reporting ejecutivo mediante Power BI. 

• Coordinación transversal con compras, logística y finanzas. 

 

Director Comercial – Laumont SLU 

Empresa líder en la producción, transformación y comercialización de trufa, setas y productos 
gourmet derivados. Cuenta con 5 sedes repartidas por el territorio nacional y una sólida presencia 
nacional e internacional. Laumont opera a lo largo de toda la cadena de valor —desde el origen 
hasta la distribución— y está presente en numerosos mercados y canales de venta. Con una 
estructura organizativa consolidada y un equipo multidisciplinar, es un referente mundial en el 
sector gourmet y de la alta gastronomía. 

 

Noviembre 2007 – Junio 2023 

• Dirección de toda la actividad comercial a nivel nacional y gestión directa de cuentas 

nacionales clave. 

• Análisis de Mercado y Competencia. 

• Liderazgo de la estrategia comercial, presupuestos y previsiones. 

• Negociación con grandes clientes y proveedores nacionales. 

• Gestión y desarrollo de equipos comerciales y operativos. 

• Control de KPIs, análisis de resultados y toma de decisiones estratégicas. 

 



 

COMPETENCIAS CLAVE 

Sociales:  

Empático, influyente, comunicativo, liderazgo, trabajo en equipo. 

Organizativas:  

Iniciativa, resolutivo, adaptable a cambios, rápida integración, gestión de conflictos y responsable. 

Técnicas: 

Dirección Comercial · Dirección de Operaciones · Gestión de Unidades de Negocio · 

Desarrollo de Negocio · Grandes Cuentas · Negociación · Liderazgo de Equipos · Planificación 

Estratégica · Control Presupuestario · Optimización de Procesos 

 

SOFTWARE Y HERRAMIENTAS 

Power BI · HubSpot · ForceManager · Keops 360 · Sage Eurowin · Shopify · Paquete 

Office 

IDIOMAS 

Español: Nativo  

 Inglés: A2 

 

OTROS DATOS 

Disponibilidad para viajar · Carnet de conducir · Incorporación inmediata. 

 

 


