
FRANCISCO MULET SEGURA 

C/ Abat Oliba 35, 08380 Malgrat de Mar (Barcelona) 

Tel: 656 545 653 | Email: franciscomulet@hotmail.com 

Fecha de nacimiento: 14/07/1980 | DNI: 29200395-D 

PERFIL PROFESIONAL 
Profesional con amplia experiencia en desarrollo de negocio, logística y transporte 

marítimo, aéreo y terrestre. Especializado en cargas especiales (project cargo, heavy lift) y 

transporte internacional. Sólida formación jurídica y comercial, con habilidades de 

negociación, liderazgo y visión estratégica. Capacidad para gestionar relaciones con clientes 

y equipos multidisciplinares, y para impulsar nuevas líneas de negocio. 

EXPERIENCIA PROFESIONAL 

Renewable Energy Developer – EDP (Energías de Portugal) 

Enero 2022 – Actualidad, Barcelona (híbrido) 

 Desarrollo y consolidación de alianzas estratégicas. 

 Negociación y cierre de acuerdos comerciales. 

 Análisis de mercado y evaluación de políticas locales. 

 Representación en eventos nacionales e internacionales. 

 Coordinación con equipos multifuncionales para integración de clientes. 

Senior Europe Business Development Manager – GO FORWARDING SL 

Junio 2021 – Actualidad, Barcelona (remoto) 

 Gestión integral de cadena de suministro, almacenamiento y distribución. 

 Desarrollo de proyectos de carga a granel y refrigerada. 

 Negociación de precios flete aéreo y coordinación red global de agencias navieras. 

Senior Sales Account Manager – SILVERSEA 

Enero 2020 – Junio 2021, Barcelona 

 Suministro y gestión de contenedores propios. 

 Desarrollo de soluciones ferroviarias Este-Oeste como alternativa ecológica. 

Country Sales Manager – Grupo Pérez y Cía 

Julio 2018 – Enero 2020, Barcelona 



 Gestión, negociación y prospección de clientes en sectores marítimos y logísticos. 

 Coordinación de envíos para zonas de Nueva Caledonia y Pacífico Sur. 

Business Development Manager – Transnatur 

Noviembre 2016 – Julio 2018, Valencia 

 Desarrollo de negocio marítimo, aéreo y terrestre. 

 Responsable de departamento Reefer. 

Sales Executive – Space Cargo Valencia SA 

Junio 2016 – Noviembre 2016 (temporal) 

 Captación y mantenimiento de cuentas de importación y graneles. 

Business Development Manager – Altius SA 

Junio 2015 – Junio 2016 

 Dirección comercial nacional área graneles. 

 Participación en ferias internacionales y networking. 

Director División Flexitank – Marmedsa Logística Noatum Shipping Agency 

Dic 2010 – Junio 2015 

 Desarrollo comercial de carga Dry & RoRo (Foodgrade, alcoholes, químicos). 

 Supervisión de pricing y participación en ferias sectoriales. 

Shipping Executive / Delegado Comercial – Boluda Cargo International 

Julio 2008 – Dic 2010 

 Asesoría jurídica y comercial en negocio marítimo internacional. 

 Gestión y promoción de servicios de consignación y logísticos. 

Export Manager – Gruppo de Girolami (Valencia-Italia) 

Julio 2007 – Julio 2008 

 Estrategias comerciales y marketing, prospección de nuevos mercados. 

 Organización de ferias nacionales e internacionales. 

Abogado Maritimista – Abogados Maritimistas y Asociados 

Enero 2007 – Julio 2007 

 Resolución de expedientes en derecho marítimo internacional. 

Becario – Dirección General de Política Comercial, Ministerio de Industria, 

Turismo y Comercio 

Enero 2007 – Julio 2007 



Becario – Cámara de Comercio e Industria de Madrid (Delegación Alcalá de 

Henares) 

Enero 2006 – Diciembre 2006 

 Departamentos de Formación, Comercio Exterior e Innovación. 

FORMACIÓN ACADÉMICA 

 Máster en Negocio y Derecho Marítimo (Instituto Marítimo Español e ICADE Comillas) 

2006-2007 

 Licenciado en Derecho de la Empresa (Universidad Cardenal Herrera-CEU San Pablo, 

Valencia) 1998-2003 

 Curso Project Cargo Online (IME) 2018 

 Curso Oposición Agente de Hacienda Pública (CEF) 2010 

 Oposición a Jueces y Fiscales (TSJ Comunidad Valenciana) 2003-2006 

IDIOMAS 

 Inglés: Alto 

 Italiano: Alto 

 Francés: Medio 

 Portugués: Medio 

 Alemán: Básico 

 Ruso: Básico 

 Español & Catalán: Nativo 

INFORMÁTICA 

 Microsoft Office (Word, Excel, PowerPoint, Access) 

 Microsoft Dynamics NAV 

 Salesforce, Oracle, SQL Server 

 Adobe Photoshop, Acrobat Reader 

 Sistemas operativos: Windows, Unix, Linux 

OTROS DATOS 

 Carné de conducir B-1, vehículo propio. 

 Título Patrón de Embarcación de Recreo. 

 Excelente capacidad de liderazgo, comunicación y negociación. 

 Disponibilidad para viajar. 

 No fumador. 
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