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Bajo Alto
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Trabajo en equipo
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Motivacion

Eloy ha realizado un grado medio en Quimica pero sentia que no era una posicion
que le aportaba valor porque eran funciones solitarias y lo que el buscaba era
relacionarse con las personas. Decide estudiar Patronaje y Moda y a raiz de ello
monta su propia empresa dedicada a la venta de ropa de multimarca. Se traslada a
Madrid y traspasa su franquicia; inicia nuevamente como comercial en Tea shop y
se siente a gusto porque vuelve a tener contacto con el cliente pero por fin de
contrato no podia continuar y le sale la oportunidad en la tienda de moda Bambi
Hereza en donde volvio a tener contacto con el sector de la moda; indica que es de
su interés pero no descarta ningun sector porque para él lo mas importante es el
contacto con las personas. Durante la entrevista se ha mostrado muy interesado por
la oportunidad ofrecida, conoce personas que utilizan el producto ademas que
sentia interés por 1QOS desde que vio las oficinas en Alemania.




