
Lucas Nicolas Ponte
Ejecutivo de cuentas

Ejecutivo de cuentas proactivo con un historial comprobado en la 
generacion de negocios y la fidelizacion de clientes. Capaz de 
adaptarme de una forma amigable y respetuosa a entornos dinamicos 
y encontrar soluciones innovadoras.

Experiencia profesional

Ejecutivo comercial
FIET, Madrid

Septiembre 2023
Diciembre 2024

•  Captacion de Socios.
•  Posicionamiento de la marca FIET.
•  Crear estrategias de recaudación de fondos.
•  Elaborar propuestas y presentaciones para obtener financiación.
•  Participacion en Eventos para la obtencion de donantes.

Key Account Manager
XIPRE ( Arneg Argentina)., Buenos Aires, Argentina. 

Enero 2020
Abril 2023

•  Gestion de relaciones claves con cuentas asignadas por la compañia.
•  Gestion de ciclo de venta ( Inicio, propuesta, cierre, facturacion).
•  Identificacion de oportunidades y mejoras de negocio y upselling.
•  Elaboracion de propuestas comerciales y presentaciones.
•  Seguimientos de KPIs y cumplimientos de objetivos.
•  Manejo de Pipeline y actualización de CRM.
•  Analisis de mercado ( Empresas contructoras, est. de Arquitectura, 
Desarrolladores, estructuralistas, etc).

Desarrollador de nuevos negocios
BQ Tools SA / Bulon Quilmes SA, Buenos Aires, 
Argentina

Febrero 2016
Enero 2020

•  Desarrollo comercial de Herramientas, maquinaria y tornilleria.
•  Seguimiento y felizacion de cuentas corporativas.
•  Identificacion de mejoras y nuevos negocios en cuentas asignadas.
•  Colaboracion con el equipo de ventas para cerrar acuerdos.
•  Captacion de nuevos clientes (Constructoras, Ferreterias, etc).
•  Cargar oportunidades en el CRM.

Key Account Manager
SSB International SA, Buenos Aires, Argentina.

Octubre 2014
Enero 2016

•  Gestion de cuentas claves y estrategicas de la compañia.
•  Generacion de nuevos clientes y negocios.
•  Desarrollo de estrategias comerciales, pricing y acuerdos.
•  Negociacion con las diferentes lineas maritimas y aéreas.
•  Menejor de pipelin y prestencion de KPIs.

Títulos y formación

Licenciatura en Comercio Exterior
Universidad Argentina J.F. Kennedy, Buenos Aires, 
Argentina. 

Septiembre 
2008
Junio 2013

+34 695 346 656

lucas.n.ponte@gmail.com

28750 Comunidad de Madrid, 
Madrid.

Licencia B

linkedin.com/in/lucas-ponte-45539885

Habilidades

Negociacion

Liderazgo

Resolucion de Conflictos

Comunicacion efectiva

Orientacion al cliente

Desarrollo de cuentas

Informática

Microsoft Office ( Excel, PP, 
World). 

Idiomas

Ingles (B1)

Español (lengua materna)

Intereses

Deporte ( Futbol, Padel, ciclismo, 
golf).

linkedin.com/in/lucas-ponte-45539885

