
 

PERFIL 

- Soy una persona organizada, observadora, implicada y 
constante. Con alta capacidad de escucha activa. 

- Con capacidad de análisis y de trabajo en equipo. 
- Con iniciativa para lograr los objetivos propuestos por la 

empresa y resolver problemas que puedan surgir. 
 

EXPERIENCIA PROFESIONAL 

ADEQUA MOLECOR | Delegado Comercial CyL 

Feb. 2022 - Actualidad 

Prospección de mercado, desarrollo y ventas: Atender a los 
clientes activos y captación de nuevos. Desarrollo de las familias del 
catálogo tanto a través de almacenes como en proyección a través 
de ingenierías. 

AQUATHERM IBERICA | Delegado Comercial CyL 

Feb. 2021 – Feb. 2022 

Prospección de mercado, desarrollo y ventas: Descubrir la 
situación real y desarrollar los productos a través de arquitecturas, 
almacenes e instaladores 

 

SANIPLAST | Coordinador de Zona 

Jun. 2003 - Dic. 2020 

Ventas y gestión de equipos: Empezando como comercial en 
Salamanca y a los tres meses después como responsable de 
Zamora con desarrollo de ventas en Valladolid para apertura de 
almacén. Cambio a la delegación de Sevilla para desarrollo 
Andalucía con apertura de nuevos almacenes y cierre de otros, 
volviendo a Valladolid en 2018 para implementar la división de 
Sanigrif en Castilla y León. 

 

GALTEM Ltda | Jefe Ventas 

Jun. 2001 - Jun. 2003 

Implantación en Portugal : Implantación y desarrollo de un almacén 
dedicado a la fontanería, calefacción y climatización con sede en 
Portugal de una firma española. Se consigue en dos años desarrollar 
el almacen central en Vila Real y otro punto de venta en Vila Nova de 
Gaia (Oporto). Dos almacenes y 8 personas a cargo además de las 
subcontratas de montaje, llegando a facturar mas que las dos 
delegaciones que existian en España. 

 

Calefacciones Hnos. Sarrión Salamanca | Jefe Admón. 

Ene. 2001 - Jun. 2001 

Como responsable de la delegación de Salamanca: Primer 
trabajo con responsabilidad comercial. Encargado de contratar 
servicios de calefacción, sobre todo individual, en la epoca de 
gasificación de Salamanca. El objetivo era montar una instalacion 
diaria. 

HABILIDADES 
 

Pack Office 

Photoshop 

Office 

Negociación 

Escucha Activa 

Estrategia y Análisis 

José Javier 

C. 

CONTACTO 

Valladolid  

Carnet A-1 y B 

 

 

 

EDUCACIÓN 

COU 

Colegio Mª Auxiliadora de Salamanca 

1990 – 1991 

 

FORMACION CONTINUA: 

TECNICAS VENTAS 

TECNICAS DE COMPRA 

NEGOCIACIÓN WIN TO WIN 

FINANZAS 

CONTRATOS VENTA 

MOTIVACION DEL PERSONAL 

ESTRATEGIA EMPRESARIAL 

IDIOMAS 

 
Portugués : Medio 


