EXPERIENCIALABORAL

Ejecutivo Comercial-Técnico
Distribuidores de Konica Minolta:

Dynacorp SA 1999-2015
Offset Digital SRL 2015-2019

Proyecto propio (2019-2020)
Siscop SRL 2021-actualidad
(Desde Espafia)

ID_58547 Logros obtenidos
Mayor volumen de ventas de prensas digitales de
MA RTI'N produccién a nivel nacional en 2007, 2009, 2010, 2015
y 2016.
Incremento del 50% del nivel de facturacién en
2015y 2016.

EJECUTIVO COMERCIAL
GESTION COMERCIAL REALIZADA

Analisis de mercado en busca de nuevas oportunidadesy

ACERCA DE desarrollo de negocio en la zona asignada.

Soy Comercial Técnico, orientado Prospeccion de clientes potenciales y captacion de nuevos
hacia los resultados y con excelentes clientes de la zona mediante la concertacion de reuniones
dotes comunicativas, también comerciales y realizacion de presentaciones.

cuento con una personalidad

versatil que me permite trabajar con Gestion completa del funnel comercial (prospeccion,
variados perfiles de clientes. cualificacion, leads, ofertas comerciales, negociacion, cierre
Estoy capacitadoy preparado para de ventas, contratos, seguimiento de cobros).

fortalecer un equipo de ventas.

Participacion activa en el analisis de la estrategia comercial
y enla elaboracion de propuestas para mejorar los
resultadosdelaempresa.

HABILIDADES PRINCIPALES

Inglés avanzado

Gestion de Ventas
Fidelizacion de clientes
Comunicacion
Negociacion

Estrategias de Marketing
Pensamiento creativo
Trabajo en equipo

Transmision de informacion acerca de la experiencia de los
clientes, ayudando a los otros departamentos a mejorar el
servicio.

FORMACION ACADEMICA

Universidad NacionaldeLomas de Zamora
DATOS DE CONTACTO Lic. en Relaciones Publicas

Marzo 2017 - cursando actualmente

Pasaporte comunitario: Aleman Cantidad de materias aprobadas: 20 de 33

Instituto Coderhouse

Curso de Community Manager y Marketing Digital
2021 - Finalizado

Universidad de Buenos Aires



