
CURRICULUM VITAE 

 

Datos personales 

Dirección:   Oviedo 
Provincia:   Asturias 
Estado Civil:   Soltero 
Permiso de conducir:  B 
Movilidad geográfica:  Total 
 

Formación Académica 

• LITM, licenciatura de Investigación y Técnicas de Mercado,( pendiente último curso).  
• Diplomatura en Ciencias Empresariales, Comercial y Marketing, expecialidad Ingles. 

 

Formación Complementaria 

• Ofimática avanzada, Universidad de Oviedo. 
• Curso práctico de Nóminas y Seguridad Social, Universidad de Oviedo. 
• Jornadas de Publicidad y Marketing, Universidad de Oviedo. 
• Jornadas de Comercio Exterior, Universidad de Oviedo. 

 

Idiomas 

- Ingles:   First Certificate 

               Curso: Lenguas modernas, ingles, universidad  Oviedo. 

               Curso: Nivel medio-avanzado, Wall Street Londres. 

               Curso: Wall Street Insitute, nivel superior. 

- Frances: 1º curso escuela oficial de idiomas. 

- Portugues: Conocimientos básicos  
 

Otros títulos: 

Monitor de tiempo libre. 

Socorrista acuático y terrestre. 

1º estrella de submarinismo. 
 

Premios y reconocimientos: 

Ganador de un Accesit:   Premio a la investigación de Caja España. Mayo 2004   

 



Experiencia Laboral: 

Comercial y Marketing 

• Fundador de "We Love Marketing", agencia especializada en street marketing y Coach 
empresarial. Marzo 2017- actualidad.  

Funciones desempeñadas: 

o Coach empresarial. 
o Gestión de la cartera de clientes. 
o Selección, formación de personal para las distintas cuentas. 
o Gestión integral de presupuestos. 
o Organización de eventos deportivos y culturales. 

 
• Creador de la marca "I guana Camp" , marzo 2017-actualidad. 

Funciones desempeñadas: 

o Gestión integral de la marca. 
 

• Manager DESPERADOS zona Norte, Grupo HEINEKEN, Enero 2015- Marzo 2017. 

Funciones desempeñadas:  

o Diseño e implantación de la estrategia comercial y marketing para la zona. 
o Selección, formación y seguimiento del equipo comercial, (11 miembros). 
o Gestión integral de presupuestos de la zona. 
o Busqueda de nuevas oportunidades de negocio. (Canal conveniencia) 
o Responble estratégico de negociaciones Festivales para la marca.  
o Creador de proyectos Comerciales-Motivadores para la compañia. 
o Gestión de las principales cuentas de hosteleria. 

 
• Field Marketing Manager zona norte, RED BULL España, Junio 2007-Julio 2014. 

Funciones desempeñadas:  
o Diseño de la estrategia de marketing para la zona. 
o Ejecución integral de la estrategia; negociaciones, permisos, producción y 

ejecución. 
o Contratación, formación y dirección de equipos humanos en varios niveles, 

con mas de 30 personas directas a mi cargo. 
o Formación de marketing a los equipos comerciales de la zona. 
o Gestión integral de presupuestos de la zona. 
o Busqueda de nuevas oportunidades de negocio. 
o Lider de proyectos internacionales: Festival de cine de San Sebastian, o el RB 

Cliff diving Bilbao, festival internacional de longboard Salinas. 
  

• Gestor comercial Asturias y León, RED BULL España, Marzo 2006-Junio 2007.  
Funciones desempeñadas: 



o Creación de la red de distribución. 
o Diseño, negociación, implementación  y resultados de los planes 

promocionales. 
o Creación de equipo de ventas externo. Selección, formación y dirección. 
o Creación de base de datos de los clientes por estratos. 
o Cierre de acuerdos con los principales clientes de la zona. 
o Gestión de presupuesto. 
o Busqueda de nuevas oportunidades de negocio. 

 
• Gestor comercial y marketing NESTLÉ, departamento de refrigerados, Noviembre 

2004- febrero 2006.  
Funciones desempeñadas: 

o Gestión de los PDV: Implementación de plantillas, selección de los productos, 
gestión de lineales, verificación de tarífas, implementación de PLV, decisión de 
pedidos, control de los stocks. 

o Supervisión de los equipos de servicio y reposición. 
o Gestión de presupuestos. 
o Asamblea mensual de areas de mejora. 

 
• Gerente y propietario de la agencia de personal “TUTURUTU”,febrero 2003 – 

Noviembre 2004. 
Funciones desempeñadas: 

o Dirección integral de la empresa: Busqueda de clientes, selección y formación 
del personal, implementación de las acciones, gestión presupuestaria. 

 
• Responsable de protocolo BMW, nueva seríe 3, junio 2003.  

Funciones desarrolladas: 
o Implementación en los concesionarios de Asturias de las directrices de central 

para el acto de presentación.  
  

• Gestor comercial y Marketing RED BULL, Octubre 2001 –febrero 2003.  
Funciones deserrolladas: 

o Prospección de mercado. 
o Base de datos de los clientes. 
o Selección de los clientes estratégicos. 
o Negociación comercial. 
o Implementación de PLV. 
o Ejecución de las campañas de marketing del grupo. 
o Selección, formación y dirección del equipo humano de la zona 5.(hasta 12 

personas). 
 

• Director comercial para España de marcas deportivas BZ, HANG LOOSE, HAWAIAN 
WAVES, ICON AUSTRALImeA, INSTINCT AUSTRALIA, THC, EXERCISE. Septiembre 2000  
– Octubre 2001. Contacto: Mercedes o Ramón, propietarios de la distriduidora San 
Sebastian Hawaian Waves o Exercise ltd Portugal. 



• Encargado y dependiente en las tiendas de moda deportiva “MORE SURF” Marzo 2000 
– Septiembre 2000. Contacto: Jose Iglesias, propietario. 

• Coordinador y comercial de la agencia de viajes “VIACA VIAJES” GRUPO ALSA. Enero 
1996 –marzo 2000. contacto: Jorge Fernandez Carballo, responsable grupos. 

• Practicas Administrativas Exc. Ayuntamiento de Carreño, Asturias, julio 1998-
septiembre 1998. 

Coordinador y RRPP 

• Camarero, encargado, RRPP y Gerente en varios locales de Oviedo. Desde 1990. 
• VOCAL Fundador de la FEDERACIÓN ASTURIANA DE SURF. 
• Organizador de los viajes de estudios de la facultad de empresariles de Oviedo. 1998-

99- 
• Presidente del club deportivo Básico “Global Surf” desde 1999 hasta la fecha. 
• Presidente de la Asociación Juvenil “ La Coruxa”, 1996-99-  

 

Otros trabajos 

• Limpiador en “pizza Express” Londres, Octubre 1999 – Enero 2000. 
• Barman en “Disco bar Cuba Libre” Londres, Octubre 1999 – Enero 2000. 
• Socorrista durante los veranos de 1996-2001. 

 

Características Profesionales y Personales. 

 3 adjetivos como profesional: 

EMPRENDEDOR, RESPONSABLE Y ESTRATÉGICO. 

Personalmente me considero una persona humana, comprometida e implicada. Me apasionan 
los nuevos retos y hacer deporte me ayuda a superarme en todos los aspectos de la vida.     

 



 


