
PERFIL 

Recién graduado en International Sales & Marketing Management en Dinamarca. 

Actualmente busco la oportunidad de comenzar mi carrera profesional en un 

ambiente de trabajo en equipo donde pueda aprender día a día, crecer personal y 

profesionalmente. 

Carismático y con grandes habilidades interpersonales. 

Jorge P.           

 

FORMACIÓN 

o 2018-2019 | Top-up bachellor in International Sales & Marketing - International 

Business Academy – Dinamarca e Instituto Politécnico Superior de Contabilidad y 

Estadística – Portugal 

o 2012-2014 | Ciclo Formativo de Grado Superior en Comercio Internacional Centro 

docente María Inmaculada – Córdoba 

 

EXPERIENCIA 

o 01/05/2019 – 05/07/2019 | Presente Terraplanet del Sur 

International sales department. 

o 01/02/19 – 30/04/19 | Prácticas en Terraplanet del Sur 

International sales department. 

o 01/10/18-19/12/18 | Pedra Verde – Oporto (Portugal) 

Durante mi periodo de erasmus combiné la asistencia a la universidad con el trabajo 

de camarero en la cafetería de los estudiantes. Labor que me ha ayudado a adquirir 

conocimientos básicos de comunicación en portugués. 

o 01/07/18-31/08/18 (2 meses) 07/09/17-31/12/17 (5 meses) | Cervecería Pan & 

Fusión - Córdoba 

Dentro de la labor de camarero tenía contacto directo con los clientes, gestión del 

inventario y demanda con proveedores, mantenimiento del establecimiento en 

condiciones óptimas de limpieza y administración de los cierres de caja diarios. 

o 20/02/16-01/03/17 | Departamento Comercial y de Gestión de Reservas en  

Grupo Puerta Sevilla - Grupo de restaurantes en la Ciudad de Córdoba 

Gestión de reservas, prospección de clientes, preparación y asistencia a ferias del 

sector como representante del grupo y ponencias en inglés de cursos de cocina 

interactivos para EF (Education First) 

o 01/10/2014-31/05/2015 |Camarero Frankie & Benny’s en Milton Keynes, Reino 

Unido 



Administración de los cierres de caja diarios, coordinación del equipo del restaurante, 

así como el servicio y atención de las mesas. 

o 01/03/2014-30/06/2014 | Prácticas de comercio exterior en Vistalegre S.L. 

Apoyo en la gestión de inventarios y pedidos. 

o 01/10/2012-31/05/2014 |Árbitro de fútbol 11, Federación Andaluza de Fútbol 

Capacidad para lidiar con conflictos y toma de decisiones en momentos críticos de los 

partidos, mantener el orden para el buen fin del encuentro entre los equipos y 

asistentes, así como inculcar los valores de respeto de un juego deportivo. 

 

CONOCIMIENTOS 

Funcionales: 

 MS Office Usuario 

 Trabajo en equipo 

 Inglés (nivel B2/C1 Cambridge) 

 Portugués (nivel básico) 

Industria: 

 Hostelería (UK, España, Portugal y Dinamarca) 

 Eventos deportivos 

 Comercial internacional B2B 

 

 

 

     

 


