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EXPERIENCIA PROFESIONAL

Conversia HFL Group (Consultora especializada en normativa obligado
cumplimiento) (Febrero 19-Noviembre 19)

Posicién: Ejecutiva ventas

» Asesorar de manera personalizada a los clientes sobre los servicios prestados
por la empresa.

Captacion de nuevos clientes

Seguimiento periodico venta

Apoyo comercial por otros canales para la blsqueda de nuevos clientes
(convenios de colaboracién)

Seguimiento ejecucién convenios

YV VYVVYV

Negocios & Networking (Networking generacion negocio) (Febrero 09-Febrero
19)

Posicion: Jefa Grupo

» Asesorar de manera personalizada a los clientes sobre los servicios prestados
por la empresa.

Captacion nuevos clientes

Apoyo comercial por otros canales para la blsqueda de nuevos clientes
(eventos, encuentros comerciales, jornadas empresariales)

Dinamizacion 10 grupos de networking semanalmente

Seguimiento de los negocios generados y sinergias de los grupos

Creacion red social propia para el control de los negocios generados

Creacion de franquicias (Actualmente en Vigo, La Corufia y Toledo)

Difusion cursos y talleres

VVVVY VY



Mizar Soluciones (Consultoria Informatica) (Julio 08-Dcbre 08)

Posicion: Comercial Interno

Funciones:

» Asesorar de manera personalizada a los clientes sobre los servicios prestados
de la empresa.

Seguimiento periodico de la actividad de venta

Busqueda de nuevos clientes

Prestar apoyo comercial a otros canales

YV V

eConta SERVICIOS INTEGRALES (servicios de Gestion Contable y Tributaria
online - BBVA) (Sep 06-Junio 08)

Posicién: Comercial interno Segmento Asesorias

Funciones:

» Asesorar de manera personalizada a los clientes sobre los servicios prestados
por eConta (plataforma online)

Seguimiento periédico de la actividad de venta de su segmento

Comercializar servicio eConta entre las asesorias.

Prestar apoyo comercial a otros canales

YV VY

ASOCIACION DE JOyENES EMPRESARIOS (AJE) (Julio03 -Julio/06)
Posicién: Directora Area Promocion y Desarrollo
Funciones:

» Captacion nuevos asociados.

» Labores de atencibn al empresario, dinamizacibn y contactos
empresariales.

» Organizacion de actividades y realizacibn de campafias de promocion
empresarial (encuentro nuevos asociados, encuentros comerciales, jornadas
empresariales)

» Atencion diaria de todas las peticiones de informacion que llegan a la
Asociacion

SELECCIONES READER’S DIGEST (Noviembre 02-Junio 03)

Posicion: Asesora Comercial

Funciones:

» Concertacion de visitas y captacion de nuevos clientes a través de venta
directa y otros canales

Mantenimiento clientes

Visitas prospeccion de mercado

Control proveedores y almacén

YV VY

DURO, S.A. (Octubre 01-Octubre 02)
Posicidn: Asesora Comercial
Funciones:

» Visitas prospeccion mercado.

» Mantenimiento y seguimiento clientes
» Control proveedores y almacén



= SUMAL, S.L. (Enero 98-Septiembre 01)
Posicion: Agente Comercial
Funciones:
Visitas prospeccion mercado
Concertacion visitas y captacion de nuevos clientes
Mantenimiento y seguimiento clientes.
Visitas de prospeccion de mercado.

YV VY

= |IBERDASA (Diciembre 96-Diciembre 97)
Posicion: Secretaria Comercial de Direccion
Funciones:
Responsable Departamento Administrativo.
Facturacion y gestion cobros a clientes.
Cuentas de los proveedores
Coordinacién departamento administrativo, técnico y comercial.
Gestiones telefénicas comerciales

VVVYYVY

= HOBBY ENTERTAINMENT GROUP (Noviembre 95-Noviembre 96)
Posicién: Ejecutiva Comercial
Funciones:

Visitas prospeccién mercado.

Concertacion visitas

Captacion nuevos clientes

Mantenimiento de cuentas.

VVVY

= ASESORAMIENTO TECNICO CONTROL ENERGETICO, S.A. (Mayo 87-
Septiembre 95)
Posicién: Directora Comercial
Funciones:

» Coordinacion del departamento comercial con cuatro personas a mi cargo.

» Captacion grandes cuentas para ahorro energético

» Seguimiento dpto. ingenieria para analisis de facturas de energia eléctrica por
cobros indebidos

FORMACION ACADEMICA

EGB: Colegio IBN Gabirol (Liceo Francés)
BUP: Colegio IBN Gabirol (Liceo Francés)
COU y Selectividad: I.N.B. Tirso de Molina



FORMACION COMPLEMENTARIA

Curso de Técnicas de Aplicacion Comercial. 1998

Curso de Técnicas de Negociacion y Ventas. Febrero 1999 a Septiembre 2002

Curso de Creacion de Empresas. Junio 2003

Curso Desarrollo Comercial. Marzo 2004

Curso Elaboracion de un plan de Ventas. Febrero 2005

Ciclo de cursos Gestion de la Innovacion: “Innovando en las Ventas”. Octubre y
Noviembre 2006.

Curso de Marketing interactivo para la pyme. Marzo 2007

Curso de Ventas. Julio y Octubre 2009

Curso de Marketing. Febrero 2010.

Curso de Coaching aplicado a las ventas. Junio 2011

Curso de oratoria. Noviembre 2012

Curso de Tips de neuromarketing para aumentar las ventas Marzo 2013

Curso de Coaching para vender mas Octubre 2013

Curso “Cémo hablar en publico e influir en las personas” Abril 2014

Curso de Técnicas de persuasion aplicadas a la labor comercial Marzo 2016

Curso de Técnicas de ventas Mayo 2017

Curso de Psicologia aplicada a la venta. Junio 2018

Seminario de desarrollo comercial: Superando los nuevos retos comerciales
Septiembre 2019

IDIOMAS

FRANCES: Bilingiie (estudiado en Liceo Francés durante 9 afios)
Diversos viajes y estancias en Francia.

INGLES:  Nivel Medio

HEBREO: Nivel bajo

INFORMATICA
Paquete Office

HABILIDADES

Dotes comunicativas

Tolerancia a la frustracién

Capacidad de trabajo en equipo

Habilidad para la negociacion

Grandes dotes comerciales y de persuasion
Empatia

Excelencia en atencion al cliente

OTROS DATOS DE INTERES

Carnet de conducir B1
Coche Propio



