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ESTUDIOS 

 1991  Título de Graduado Escolar
     E.P. Congost

 1996  Título de Bachillerato
 I,E.S. Antoni Cumella, Granollers

1997    C.O.U ( Curso de Orientación Universitaria)
   I.E.S Antoni Cumella, Granollers

 2000  Licenciatura en Derecho
   Universidad Autónoma de Barceloa (UAB)

 2016    Grau en Comunicació
   Universitat Oberta de Catalunya( UOC)

FORMACIÓN COMPLEMENTARIA

1998   Curso de idioma Inglés 
  Academia English Center, Granollers 

1996  Curso de Contaplus 
 Centre de formació BIT’S, Granollers 

1996  Curso de Excel 5,0 
 Centre de formació I,V,O, Granollers 

1996 Curso de Contaplus avanzado 
 Generalitat de Catalunya 

1997 Curso Contabilidad 
Centre d’estudis informàtics L’ESCOLA, Granollers 

1997 Curso de Contabilidad por ordenador  
Servei de Foment Econòmic i Social, Granollers 

1998 Curso de Contabilidad de Costes 
Gremi de Constructors Vallès Oriental 

2004 Curso de Informática Avanzada 

Fondo Social Europeo, Nima Formación 



2004 Curso de Técnicas de ventas  
Escuela de negocios Grasva, Granollers 

2004 Jornada Técnica sobre morteros técnicos para 
tratamiento y decoración de pavimentos 
Weber Cemarksa, Montcada i Reixach 

2012 Diploma certificado gestión de personal de oficina 
Previlabor, Madrid 

2012 Diploma certificado gestión comercial 
Previlabor, Madrid 

2014 Curso técnico de morteros técnicos para reparación 
estructural  
Basf Construction Chemicals, L’Hospitalet Llobregat 

2015 Curso técnico en aditivos  
Basf Construction Chemicals, L’Hospitalet Llobregat 

2016 Curso técnico/práctico en soluciones y sistemas 
para pavimentos 

 Techmo, Barberà del Vallès 

2016 Curso técnico Tiling, soluciones para colocación de  
cerámica 
Basf Construction Chemicals, L’Hospitalet Llobregat 

2017 Curso de idioma Alemán  
Centre Jaume Oller, Granollers 

2018 Curso de Comunicación eficaz AF 2 
Criteria Consultoria 

EXPERIENCIA LABORAL

EFEBE GROUP 

Febrero 2019- Acualmente 

Cargo ocupado:Técnico commercial 

Tareas realizadas:-Asesoramiento técnico a clientes 
   -Gestión de ventas 
   -Seguimiento, mantenimiento y ampliación de la red de distribución 



MAPEI SPAIN S.A .

Noviembre 2017- Diciembre 2018

Cargo ocupado; Técnico Comercial/prescriptor

Tareas realizadas: -Asesoramiento técnico y gestión de distrubuidores
 -Cartera propia de clientes
 -Gestiones orientadas a prescriptores, arquitectos, ingenierias, 
 -Gestión y estratégia comercial
 -Gestión y atención directa grandes cuentas
 -Apoyo técnico a clientes
 -Gestión de post-venta
 -Objetivos y presupuestos

TÉCNICAS DE HORMIGÓN Y MORTEROS S.L.(TECHMO) 

Abril 2010 – Agosto 2017 ( 7 años y 4 meses) 

Cargo ocupado: Director Comercial Delegaciones en Península 

Tareas realizadas: -Coordinación, seguimiento y control de equipo comercial
 -Cartera propia de clientes
 -Gestiones orientadas a prescriptores, arquitectos, ingenierias, 
 -Gestiones de seguimiento post-venta
 -Gestión y estratégia comercial
 -Gestión y atención directa grandes cuentas
 -Apoyo técnico al departamento comercial
 -Objetivos y presupuestos
 -Desarrollo de nuevos productos
 -Búsqueda de nuevas lineas de negocio y familias de productos

AGRUPACIÓ DE MAGATZEMS DE MATERIALS S.A.

Enero 2008 – Abril 2010 ( 2 años y 3 meses) 

Cargo ocupado: Técnico Comercial 

Tareas realizadas: -Atención comercial
 -Asesoramiento técnico
 -Gestiones de prescripción y visitas a despachps de arquitectura y 
   decoración-
 -Gestiones de post-venta
 -Seguimiento, mantenimiento y ampliación de la cartera de clientes
 -Realización de acuerdos marcos grandes cuentas



MATERIALS ROURA S.A. (sector distruibición sanitarios, griferias, elementos 
 global baños y cocinas)

Octubre 1997 – Diciembre 2007 ( 10 años y 2 meses) 

Cargo ocupado: Técnico Comercial/Responsable comercial 

Tareas realizadas: -Atención comercial
 -Asesoramiento técnico
 -Gestiones y visitas a decoradores, despachps de arquitectura e 
   imgenierias
 -Seguimiento, mantenimiento y ampliación de la cartera de clientes
 -Realización de acuerdos marcos grandes
 -Responsable comercial 

IDIOMAS

CASTELLANO: nativo, nivel alto hablado y escrito

CATALÀ: Natiu, nivell alt parlat i escrit.

INGLÉS: Nivel medio, hablado y escrito

ALEMÁN: Nivel básico( en curso actualmente)

OTROS DATOS Y CONOCIMIENTOS 

Dominio de programas informáticos: 
Contaplus, SAP, CRM, Excel, Access, Word, Autocad, Outlook, Mozilla Firefox. 

Aficiones: 
Deporte, cine, teatro, música, viajar 

Carnet de conducir. 

DISPONIBILIDAD DE INCORPORACIÓN IMMEDIATA

Responsable, empático, capacidad de trabajo en equipo y gestión de la autonomía, 
sentido de las relaciones y necesidades de los clientes, iniciativa, creatividad, gestión de 
la presión y estrés, positividad, capacidad de estudio de mercado y prospectivos, 
persistencia, constamcia, capacidad comunicativa, toma de decisiones- 


