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• Edad: 37 años (09/04/1982) 
• Dirección: 07004, Palma de Mallorca, Islas Baleares 
• Nacionalidad: España 
• Carnet de conducir: B 
 

 

 
Experiencia Laboral 

• Febrero 2018 – Actualmente 
Comercial Desarrollador de Mercado 
 COCA COLA IBERIAN PATNERS 

- Captación de nuevos clientes. 
- Fomentar la venta del cliente por medio de promociones campañas y merchandansing. 
- Introducción de nuevos productos, catálogos, promociones fomentando las ventas del grupo 

en base a la consecución de  objetivos marcados.  
- Negociación de ofertas y cierre de acuerdos de aumento de Ventas. 

 
• Agosto 2015 – Febrero 2018 
Gestora Cuentas Regionales en Baleares 
 JOSE GARCÍA CARRION. Gran consumo y alimentación 

- Gestión de Ventas y acuerdos comerciales de gran consumo. 
- Mantenimiento y aumento de la cartera de clientes. 
- Cumplimiento de los objetivos marcados y desarrollo del negocio en la zona asignada. 
- Elaboración informes comerciales, con reporte semanal a Dirección Comercial. 
- Negociación y gestión de exposiciones en cuentas Nacionales y regionales. 
- Control de precios y productos. 
- Introducción de referencias nuevas. 
- Posicionamiento de material Plv en las diferentes cuentas. 

 
 

• Abril 2015 – Agosto 2015 
Delegado comercial BALEARES 
 DESTILERIA SANTA CRUZ. Gran consumo y alimentación 

- Gestionar el Canal Hostelería de forma directa y a través de Distribución en Baleares en el 
sector bebidas espirituosas. Implantación productos  en Baleares. 

- Soporte y apoyo a venta de cliente final en gestión de equipos comerciales de distribución. 
Organización de eventos promocionales. 

- Control stock. 
- Coordinación de fuerza de ventas. 

 
 
 
 



 
• Abril 2013 - Diciembre 2014 (1 año y 8 meses) 
Comercial Desarrollador de Mercado 
 COCA COLA IBERIAN PATNERS 

- Captación de nuevos clientes. 
- Fomentar la venta del cliente por medio de promociones campañas y merchandansing. 

Introducción de nuevos productos, catálogos, promociones fomentando las ventas del 
grupo en base a la consecución de  objetivos marcados.  

- Negociación de ofertas y cierre de acuerdos de aumento de Ventas. 

 
• Enero 2013 - Abril 2013 (3 meses) 
Delegada Comercial 
 SM FORMACIÓN. Servicios de asesoría y auditoría 

- Captación de nuevos clientes a través de una labor directa. 
- Coordinación de equipo de ventas para soporte y apoyo orientado a la consecución de 

objetivos. 
 
• Mayo 2012 - Noviembre 2012 (6 meses) 
Asesora Comercial 
 GRUPO VERTICE: INSTITUTO ABIERTO DE FORMACION. 

- Captación de clientes. 
 
• Septiembre 2010 - Enero 2011 (4 meses) 
Monitora Deportiva 
 Centro penitenciario baleares 

- Dirigir, organizar y realizar todas las actividades deportivas que se realizaban en el centro. 
- Organización de fiestas tradicionales. 

 
• Septiembre 2003 - Agosto 2009 (5 años y 11 meses) 
Azafata 
Azafata de imagen, ferias y congresos .Desempañando el puesto de coordinadora, relaciones 
públicas y organizadora. 

- Consecución de objetivos de captación. 
 

Estudios reglados 

• POSTGRADO 
Octubre 2009 - Julio 2010 (9 meses) 
Actividades físico deportivas para gente mayor. FUEIB 

 
• DIPLOMATURA 

Septiembre 2004 - Junio 2008 (3 años y 9 meses) 
Maestro: Especialidad de Educación Física. Universitat de les Illes Balears 

 
• CICLO FORMATIVO GRADO SUPERIOR 

Septiembre 2002 - Junio 2004 (1 año y 9 meses) 
Sanidad 
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