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Experiencia Profesional

Febrero 2023- Actualidad. Cafés Aitona
Funciones de gestor comercial, captación y apertura de nuevas cuentas dentro del canal HORECA, fidelización y mantenimiento de la cartera, negociación de condiciones y cierre de acuerdos. Zonas: Guipúzcoa.
Septiembre 2018- Enero 2023. Makro
Gestor comercial del canal Horeca, Hostelería y Restauración desempeñando funciones de captación de clientes, negociaciones, resolución de conflictos, reporte de datos a superiores, visita de clientes en cartera y prospección de nuevas cuentas. 

Septiembre 2016- Agosto 2018. Café Oquendo
Mantenimiento y ampliación de la cartera de clientes. Realización de prospecciones de negocio, visitas de captación y de cortesía. Negociación de condiciones. Realización de informes después de cada visita. Llevando las zonas de Guipuzcoa, Vizcaya, Álava y La Rioja.
Diciembre 2012- Noviembre 2015. Cafes Fortaleza
Mantenimiento y ampliación de la cartera de clientes. Realización de prospecciones de negocio, visitas de captación y de cortesía. Negociación de condiciones. Realización de informes después de cada visitas.
Labores de auto-venta y almacenaje.

Septiembre 2010- Septiembre 2012. Grupo Leche Pascual-Café Mocay S.L.

Funciones realizadas: 
Captación y mantenimiento de equipos de distribuidores, formación y acompañamiento para favorecer su desarrollo profesional y la consecución de objetivos planificados, introducción del producto en el mercado, acuerdos, apoyos y seguimientos con Jefes de Sección de Grandes Superficies, preparación de equipos comerciales: información y lanzamiento de nuevos productos, planificación de objetivos de venta, apertura de nuevos establecimientos y líneas de negocio; control y gestión de soportes de merchandising, recepción y resolución de incidencias, seguimiento de logística, stocks y caducidad de los productos, análisis de los resultados de ventas con los distribuidores y mandos directos. 
Pais Vasco, Navarra, Cantabria, La Rioja, Zaragoza, Soria y Burgos son mis zonas de influencia en Alcampo, Carrefour, Grupo BM, El Cortes Ingles, Grupo Eroski o Supermercados Coviran.


Hipermemercado Alcampo 
Supermercados BM 

Responsable directo de la gestión del equipo de trabajo, preparar y controlar el aprovisionamiento de mercancías en la cantidad, calidad, lugar y momento justo, realizando la programación adecuada con la colaboración del equipo de reposición, control de los flujos de distribución y colaboración en la optimización y calidad de la cadena logística, gestión de las quejas y reclamaciones de los clientes, preparación de folletos publicitarios y carteles en el establecimiento, atención a proveedores y reuniones habituales con mandos superiores directos y dirección para análisis continuados de los resultados.
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