
 Sobre mí

 Más información

 Idiomas

 Habilidades

 Experiencia laboral 

Buena comunicación

Gestión de grandes equipos

Resolución de problemas

Dominio del paquete Office

Espíritu comercial

Agilidad con los resultados 

-Llamadas telefónicas para la captación de clientes particulares a
través de visitas concertadas.
-Puerta fría en empresas privadas y organismos públicos para la
comercialización de seguros de distintos ramos.
-Seguimiento continuado de la cartera de asegurados.

-Puerta fría en empresas con el objetivo de la venta de terminales y
dispositivos Vodafone.

Castellano:
Nativo.

Inglés: 
Nivel alto.

- Carné de conducir.
- Vehículo propio.
- Incorporación inmediata

Representante de ventas en hostelería y restauración
Distribuidora Coenba  (Febrero 2011 – Mayo 2023)  

Agente exclusivo de seguros   
Asisa (Noviembre 2007 - Enero 2011) 

R E P R E S E N T A N T E  C O M E R C I A L

ID-65583 Vicente

28028 Madrid

Como profesional, me gustan los retos, soy tenaz, analítico,
proactivo y aprendo con rapidez. Me considero una persona
responsable, con habilidades empáticas ante cualquier
interlocutor, altamente disciplinado, muy versátil y resolutivo
en la toma de decisiones. 

Representante de ventas. Sector telecomunicaciones
Lualbo (Enero 2007 - Agosto 2007) 

Representante de ventas. Sector editorial
Credsa (Octubre 2006 - Diciembre 2006)

-Puerta fría en domicilios orientada a la compra de libros,
enciclopedias y agendas.

Representante de ventas. Sector bancario
Salesland (Enero 2006 - Junio 2006)

-Visitas a nivel residencial para la concesión de créditos al consumo
del banco holandés ABN Amro Bank.
-Asesoramiento y cierre de operaciones.

Promotor Comercial. Sector deportes
Salesland (Junio 2004 - Noviembre 2005)

-Captación desde el stand de simpatizantes del Real Madrid para
hacerles el carnet madridista asumiendo responsabilidades como jefe
de equipo. 

-Prospección de clientes en distintas zonas.
-Visitas a restaurantes, empresas de catering, distribuidores, hoteles.
-Negociación, asesoramiento y cierre de ventas.
-Seguimiento postventa y fidelización de de la cartera.



Curso Community Manager y Marketing Digital 
Enero 2024 - Marzo 2024

Atrium Formación

Licenciado en Periodismo 
Octubre 1998 - Julio 2003

Universidad Nebrija

 Datos académicos

Redactor
Marca (Junio 2002 – Noviembre 2002)
Televisión Española (Junio 2001 – Noviembre 2001)
El Mundo (Junio 2000 – Noviembre 2000)




