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Experiencia Profesional 
 
CULLIGAN WATER SPAIN (Feb. 2024 – Act.) 
Me desempeño como Comercial de ventas, responsable de la captación de 
nuevos clientes y del incremento de ventas mediante la elaboración y 
presentación de propuestas comerciales personalizadas. Realizo venta 
directa visitando clientes potenciales para asesorarlos sobre los beneficios 
de nuestros productos y servicios. Gestiono mi cartera de cuentas con el 
objetivo de fidelizar a los clientes actuales y promover nuevas 
oportunidades de negocio. Me encargo de mantener actualizada la base de 
datos de contactos para potenciar las estrategias de promoción de ventas. 
Mi actividad requiere negociación, capacidad de cierre y orientación al 
servicio para ofrecer soluciones a las necesidades específicas de cada 
cliente. 

 
 
AQUASERVICE (Enero 2020 – Noviembre 2023) 

Captar clientes a puerta fría entregando en la primera visita un 

dispensador de agua y posteriormente ejecutar la venta con su 

respectivo seguimiento para su fidelización. 

 
Agente Inmobiliario Estudio los Remedios 2013 S.L(Grupo AMC) 
(Diciembre 2014 - septiembre 2019)  

Adquirir,valorar y tramitar ventas de inmuebles para la agencia. 

 

 

Formación Académica 
 
Educación Secundaria Obligatoria - Enseñanza básica y completa. 
CPC Balcón de Sevilla, septiembre 1992 - junio 2002 · 9 años - 9 meses 
 

 

Idiomas 
 

 
Inglés 
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