
Asesor Técnico Comercial

HABILIDADES

Excel 

CRM 
EXPERIENCIA PROFESIONAL 

FORMACIÓN ACADÉMICA

IDIOMAS

 

o Búsqueda, prospección y captación de Proyectos de Prescripción
(Estudios de Arquitectura e Ingenierías, Promotoras, Constructoras) 

o Presentación de la empresa, catálogos, productos, ...
o Preparación, seguimiento y negociación de ofertas y proyectos desde

el inicio hasta el fin.

RESPONSABLE DE PRESCRIPCIÓN       2018 – 2021 

Examen  de habilitación para trabajar 
de autónomo (perito termotécnico)  
1996 

Uponor Hispania S.A. País Vasco, Navarra y Cantabria 

Alberto 
ID-56837 

o Habilidades sociales y excelencia en
el trato al cliente.

o Fuerte orientación a resultados.
o Planificación y organización

personal.
o Autonomía e iniciativa.

PERFIL PROFESIONAL

Asesor técnico comercial con más de 20 años de experiencia en el 
desarrollo e implantación de técnicas de eficiencia energética, 
nuevas tecnologías y energías renovables (Suelo Radiante, 
Geotermia, District Heating, Aerotermia, ...) Persona analítica, con 
capacidades organizativas y de gestión, autónoma y resolutiva. 

o Italiano : Nativo

1985 - 1990 

o Español : Alto
o Francés: Elemental

Junta Regional ENAIP, Italia 
Curso de operador calificado CAD 

1995 

Práctica bienal  
 

o Visitas comerciales y de prescripción para búsqueda, prospección y
captación de Clientes (presentación de la empresa, catálogos,
productos, ...)

o Preparación, seguimiento y negociación de ofertas y proyectos.
o Atención a Clientes (Instaladores, Distribuidores, Estudios de

Arquitectura e Ingenierías, Promotoras y Constructoras, ...).
o Gestiones para la Fidelización y Optimización de Clientes

(seguimiento y resolución de incidencias, seguimiento de cobros, ...)

Industrias Rehau España. Delegación de Bilbao 

o Búsqueda, prospección y captación de Proyectos de Prescripción
(Estudios de Arquitectura e Ingenierías, Promotoras, Constructoras). 

o Presentación de la empresa, catálogos, productos, ...
o Apoyo técnico y Coordinación con el equipo del Área de Ventas.

ASESOR TÉCNICO  2014-2016 
 RBM S.p.A. Comunidades de Apulia y Campania, Italia 

o Visitas comerciales para búsqueda, prospección y captación de
Clientes (presentación de la empresa, catálogos, productos, ...) 

o Gestiones para la Fidelización y Optimización de Clientes
(seguimiento y resolución de incidencias, seguimiento de cobros, ...) 

COMERCIAL AUTÓNOMO       1997 - 2006 
Junkers, Aquatechnik. Comunidad de Apulia, Italia 

Iturrigane, Sondika / Vizcaya 

 

Diplomatura en   Termotécnica 
Experimental  
Instituto técnico Industrial Estatal, Italia 

ASESOR TÉCNICO COMERCIAL       2017 – 2018 

ASESOR TÉCNICO       2008 - 2013 
Rehau S.p.A. Delegación de Roma, Italia 
o Búsqueda, prospección y captación de Proyectos de Prescripción

(Estudios de Arquitectura e Ingenierías, Promotoras, Constructoras).
o Presentación de la empresa, catálogos, productos, ...

ASESOR TÉCNICO  2006 - 2008 
Emmeti S.p.A. Comunidades de Apulia, Basilicata, Calabria, Sicilia 
o Búsqueda, prospección y captación de Proyectos de Prescripción

(Estudios de Arquitectura e Ingenierías, Promotoras, Constructoras). 
o Presentación de la empresa, catálogos, productos, ...
o Apoyo técnico y Coordinación con el equipo del Área de Ventas.

1992 - 1994 

Ingeniería Industrial del Ing. Rocco 
Luciano Uva, Italia 


