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B8 Licencia de conducir clase "B"

FORMACION ACADEMICA

Licenciado en Informatica

01/1998 - 11/2000
Universitario Autonomo del Sur

Bachillerato
03/1995 - 11/1997
Escuelay Liceo Elbio Fernandez

Educacién secundaria
03/1992 - 11/1994
Escuelay Liceo Elbio Fernandez

Educacién primaria
03/1986 - 11/1991
Escuelay Liceo Elbio Fernandez

IDIOMAS

Espanol
Inglés

Catalan

SOFTWARE

Salesforce (CRM)
SAP (CRM)

Axum

Paqguete Office (Nivel usuario)
Internet | Gmail | Drive

WordPress
Adobe Photoshop (Nivel avanzado)

Adobe Lightroom (Nivel avanzado)

Adobe Acrobat Pro DC

|ID-64685 DIEGO

BIOGRAFIA

Director Comercial con mas de 25 afos de experiencia, marcada
orientacién a resultados y vision estratégica de negocios, en gestiéon de
ventas y manejo de equipos de trabajo. Busqueda constante del desarrollo
de marca y cobertura de productos y servicios. Experiencia en canal
HORECA, venta de servicios e industria alimentaria y quimica.

EXPERIENCIA PROFESIONAL

Director Comercial en FEDESUR S.A. | BEINST

Comercial y Ventas, sector Alimentario
11/2009 - 12/2022 12 personas a cargo

Director Comercial en empresa multinacional, lider en el sector alimentario
(FEDESUR S.A. | Beinst). Comercializacién de productos y liderazgo de equipo de
trabajo formado por 12 Comerciales. Tareas de direccién comercial, representacién
y gestion de ventas dentro del canal distribucidn, mayorista, pequefas y grandes
superficies.

Jefe de ventas en DIEMAR LTDA.

Comercial y Ventas, sector Alimentario y HORECA
10/2001 - 11/2009

Jefe de Ventas y de equipo comercial en DIEMAR LTDA. Comercial en
Distribuidora del sector alimentario "EI Maestro Cubano" en canal HORECA vy
supermercados. Tareas de gestion de venta, logistica, asesoramiento, manejo de
equipos, licitaciones estatales y privadas.

5 personas a cargo

Comercial en PROIL LTDA.
Comercial y Ventas, sector Quimico y Servicios
09/1999 - 09/2001

Comercial en PROIL LTDA. Empresa orientada a la comercializacion de
productos y servicios de limpieza en el &ambito industrial en
general, farmacias, ferreterias, edificios estatales, hospitales,
centros médicos, naves industriales, supermercados y canal
HORECA. Tareas de Comercial, gestion de ventas, envio de presupuestos,
control de stock y asesoramiento al cliente.

APTITUDES

Proactividad, adaptabilidad, flexibilidad y empatia

Organizacién y gestion del tiempo

Capacidad para trabajar de manera independiente, autbnoma y en equipo
Desarrollo de relaciones comerciales, fidelizacion y retencion de clientes
Habilidades de liderazgo y capacidad para motivar equipos de ventas
Seguimiento y cierre de proyectos orientado a resultados

Negociacién, persuasion, resolucién de problemas y toma de decisiones

REFERENCIAS


https://www.linkedin.com/in/diego-latorre1980/

