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28912 Leganés ( Madrid ) 
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Formación extra académica 

 
Mecanografía 
Informática (Ofimática (Office, hoja de cálculo, base de datos, etc.) 
Cursos de Negociación y ventas (Grupo Tecnocasa)  

     Idioma        Inglés (Escuela oficial de idiomas 1º, 2º) 

 
 
 

Experiencia profesional 

 

2021-Actual     Responsable de equipo comercial GLN Premium. La Navarra 

          Función: 

Gestión equipo comercial Grupo La Navarra a nivel Nacional de una sección de marcas       
Premium de Licores y Vinos Bodega Marco Real. 

 

2014-2021          Delegado de zona en Grupo La Navarra  

          Función: 

Gestión de la zona centro de hostelería nacional del Grupo La Navarra, realizando labores           
comerciales en  comerciales en  distintas provincias (Madrid, Ávila, Segovia, Toledo, 
Salamanca, Guadalajara, Cuenca y Ciudad Real), gestionando clientes del canal de 
mayoristas y hostelería.  

 

2013-2014    Responsable Comercial en Wkyregal & Bulldog gin 

          Función: 

 Gestión comercial en distintas zonas del centro de España  (Madrid, Ciudad Real, 
Segovia, Ávila, Toledo, Cuenca y Guadalajara) llegando a canal de mayoristas, 
distribuidores y  hostelería. 

 
 

 
2012-2013 Gestor de hostelería en Pernod Ricard España  
   

   Función: 
 Realizar gestión y salidas de acompañamiento con los distribuidores de las provincias de 

la Dr. Centro (Madrid, Ciudad Real, Segovia, Ávila, Toledo, Salamanca, Valladolid, 
Zamora, Cuenca y Guadalajara). 

 
 
 



 
 
2011-2012 Delegado de zona  en Destilerías La Navarra & Bodegas Familia Belasco 
       
         Función: 
 Gestionando el canal horeca y distribuidores de distintas provincias de la zona centro 

(Segovia, Ávila, Madrid, Castilla La Mancha, Extremadura),  además de funciones de 

transfer y salidas con los comerciales de las distribuidoras.  
 
 
 
2009-2011 Gestor Comercial  en Fábrica de Licores Artemi (Grupo Arehucas) 
    
         Función: 
 Gestión de distribuidores de la zona de Castilla León, Castilla la Mancha, Madrid y 

Extremadura;  y acompañamiento comercial para la venta al cliente final con acciones 
promocionales (fiestas,  degustaciones, etc…). 

 
 
 
 
2006-2009 Comercial en (Eurovendex) Pernod Ricard España 
       
         Función:  

Realizando trabajos de fuerza de venta (transfer) a nuestros distribuidores dentro de la 
zona centro de la península. 

 
 
 
 

- Anteriormente trabajos comerciales en distribuidoras de Madrid capital. 

 
 
 
 
Otros datos de interés 
 

- Carnet de conducir desde el año 1992 
- Disponibilidad para viajar. 
- Posibilidad cambio de residencia. 

 



  
 
 
 
 
FUNCIONES DESEMPEÑADAS EN LAS EMPRESAS APORTADAS EN CURRICULUM 
 
 
 
 
   
   La función en estas empresas era la gestión de distintas referencias:  
 
 
 
 
 
PERNOD RICARD ESPAÑA 
 
 
 

 

 
 
 

 
 
 
Realizaba acompañamientos con los equipos comerciales de los distribuidores/mayoristas para 

promocionar y potenciar la venta de las referencias que teníamos más necesidad de vender y en las que 
teníamos un objetivo por cumplir. Para realizar estas ventas teníamos unas promociones particulares 
dependiendo del cliente final. 

También se realizaban acuerdos de volumen y distintas acciones en los locales que reunían los 
distintos requisitos según la marca que se iba a promocionar en la acción. 
 

Sin dejar de lado las gestiones oportunas (promociones puntuales de alguna referencia) para 
realizar la venta a los distribuidores/mayoristas. 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 



 
 

DESTILERIAS LA NAVARRA 
 
                       

                                     
PACHARAN          LICORES                                ORUJOS 
 

                   
  VINOS NAVARRA, RIOJA, RUEDA Y TORO 
 

 
VINOS ARGENTINOS 
 
 

 
Realizaba acompañamientos con los equipos comerciales de los distribuidores/mayoristas para 

promocionar y potenciar la venta de las referencias que teníamos más necesidad de vender y en las que 
teníamos un objetivo por cumplir. Para realizar estas ventas teníamos unas promociones particulares 
dependiendo del cliente final. 

También se realizaban acuerdos de volumen y distintas acciones en los locales que reunían los 
distintos requisitos según la marca que se iba a promocionar en la acción. 
 

Sin dejar de lado las gestiones oportunas (promociones puntuales de alguna referencia) para 
realizar la venta a los distribuidores/mayoristas. 

 
En la última etapa hemos incorporado en nuestro catálogo distintas referencias nuevas entre las 

cuales están: 
 

- Vinos dulces con dos variedades: Syrah y moscatel 
- Moscato italiano 
- Vermouth italiano 
- Monovarietales: Garnacha, Syrah. 
- Albariño 
- Godello 
- Champagne Nicolas Feuillatte 
- Moscatel Goya 
- Txakoli Arguiñano 
- Espirituosos Icon 

     
 


