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EXPERIENCIA PROFESIONAL

2016/ ACTUAL  Jefe de Ventas Norte Florette Iberica. Reportando a Director de ventas.

- Responsable Cuentas Regionales Retail Area 1, 5y 6 Nielsen.

o Responsable en gestion directa de cuentas Retail. Bon Preu, Gadisa, Grupo Uvesco,

Coviran, Hipercentro...
¢ Plan cliente, presupuesto / plan de accion /seguimiento.
¢ Plan promocional.

o Firma plantillas.

Responsable equipo comercial (2 Delegados Oeste y Catalufia).

o Definicion de objetivos plan cliente, seguimiento KPI'S.
o Seguimiento desarrollo accién comercial.
o Adecuacion de la accion comercial a estrategia nacional.

e Seguimiento, acompafiamiento, evaluacion de desempefio, prioridades.

-Integracion de acciones Trade Marketing, industrial en el desarrollo de clientes.

¢ Coordinacion con equipo de Trade en soporte analitico de seguimiento de clientes.

e Creacion y seguimiento de KPI'S en modelos de Gestién categorias.

o  Disefio de acciones ad hoc con dpto de marketing en desarrollo de clientes.

o Enlace con fabricacion de todos los aspectos relacionados con desarrollo de clientes

directos e Indirectos (nuevos productos, planes de mejora, calidad...etc.)
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2005/2016  Regional Account Manager Florette Iberica. Reportando a Director de ventas.

- Responsable Area 5 Nielsen Florette retail & foodservice.
o Responsable en gestién de cuentas Retail. Alimerka, Froiz , Gadisa, Vegalsa, HDLR...
o Firma plantillas.

o Plan cliente, presupuesto/ plan de accion /seguimiento.

o Plan promocional.
- Responsable equipo comercial area (2 personas a cargo).
o Definicién de objetivos. (Plan de accion PDV).
o Politica retributiva. (Fijacion de variables)
o Seguimiento, acompafiamiento, evaluacion de desempefio, prioridades. ..
- Responsable Captacion y desarrollo red Mayorista.
o Creacion de estructura flujo Fabrica/delegacion.
o Creacion de estructura capilar con colaboradores logisticos en toda el area.

o Puesta en marcha del modelo Plataforma (seguido a nivel nacional +38% mejora margen
anual).

- Captacion y desarrollo restauracion organizada y red distribuidores Area 5.
o Implementacion de red de venta en todo el territorio Captacion y desarrollo distribuidores.

o Captacion y desarrollo restauraciéon organizada en area (Cambalache, Gasthof, La Pepita,
Pizzbur...)

o Interlocutor en el area de cadenas nacionales (McDonald ,Bocatta, Pans ,Telepizza)

2003/ 2005 Jefe de sector Area 5 Nielsen. Reportando a Jefe Nacional de Ventas.

- Responsable Area 5 Nielsen Florette retail & foodservice.
- Responsable en gestion de cuentas Retail. Alimerka, Froiz , Gadisa, Vegalsa, HDLR
- Responsable Captacion y desarrollo red logistica.

- Responsable Captacion y desarrollo red Mayorista.

- Captacion y desarrollo restauracion organizada y red distribuidores Area 5.
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2001-marzo 2003 Gestor Punto de Venta Schweppes.

- Supervision y desarrollo en Grandes Superficies de los acuerdos Nacionales.
- Responsable preventa en Grandes Superficies de la provincia de Coruiia.
- Creacion y desarrollo de rutas comerciales en clientes regionales (Froiz, Gadisa, Vegalsa...)

- Plan de visibilidad de marca en todos los clientes asignados (Promocion, facing...)

EDUCACION Y FORMACION

1994/1999  Licenciado en Sociologia UDC (A Corufia)
Universidad de la Corufia

Areas de derecho, economia, psicologia, estadistica.

1999/2000  postgrado en Direccién de RRHH UDC (A Coruiia)
Universidad de la Corufia
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