
ANTONIO
Proactivo, inquieto, curioso, flexible, decidido, responsable, 

organizado  y con gran  pasión y energía en lo que hago

  15.02.1993    Madrid

Formación académica Experiencia profesional

2024  VENTA ONLINE: REDES SOCIALES Y

_____HERRAMIENTAS DE COMUNICACIÓN, Femxa

2018  NEGOCIO ONLINE Y COMERCIO
_____ELECTRÓNICO, Femxa

2018  CURSO DE SUMILLER

2016- TÉCNICO SUPERIOR VITIVINICULTURA    
2014 Escuela Familiar Agraria Molinos de Viento 
_________Campo de Criptana (Ciudad Real)

2013- TÉCNICO  ENÓLOGO “Elaboración de      
2011 aceites de oliva, vinos, licores y destilados”
_____Escuela Familiar Agraria Molinos de Viento.
________Campo de Criptana (Ciudad Real)

Formación complementaria 

CARNET DE CONDUCIR B Y VEHÍCULO PROPIO

PAQUETE OFFICE 

INGLÉS BÁSICO

2018/ ECOMMERCE  “VINOPREMIER”      
2017 ·Responsable de atención al cliente página web

·Responsable  periódico “El País, Club de Vinos”
·Responsable de pedidos online y stock
·Realización de catas y degustaciones

2016  VINOTECA “EN COPA DE BALÓN”
·Labores de sumiller
·Atención al cliente
·Control de stock  en tienda y almacén

2016/ AUXILIAR ENÓLOGO Y BODEGUERO
2013 Campañas de vendimia:

· Control en laboratorio de la elaboración
· Labores  de bodega
· Mantenimiento y uso de maquinaria de bodega

-Cooperativa la Humildad-

2016/ PRACTICAS EN BODEGA Y LABORATORIO      
2011   Proyectos de mejora de calidad de vino y viñedos 
_____     __-Bodega Venta Don Quijote,

Cooperativa Nuestra Señora de Manjavacas-
______       

Habilidades

PLATAFORMA ECOMMERCE: MAGENTO

▪ Capacidad de liderazgo
▪ Capacidad de comunicación
▪ Adaptabilidad a cualquier entorno
▪ Trabajo en equipo
▪ Creatividad
▪ Rápida capacidad para resolver problemas
▪ Resiliencia
▪ Motivador

2019/  BUSINESS DEVELOPER “ISOWO SERVICES” 
2018    Sector vinos y destilados:

·Estudio de mercado, cliente y proveedores
·Servicios eCommerce Amazon
·Gestión comercial: distribuidores y clientes

Act/   GESTOR COMERCIAL DISTRIBUIDORES Y 
2019 HOSTELERIA “RON LEGENDARIO”

·Gestión de distribuidores en zona Madrid
·Gestión de cartera de clientes y fidelización
·Captación de nuevos clientes y negociación
·Introducción de nuevas marcas y gamas
·Implementación de planes y acciones
·Seguimiento y cumplimiento de objetivos
·Planificación de eventos para venta de productos
·Presentaciones y catas de porfolio a clientes

2019  GESTIÓN DE COMPRAS Y STOCK DE
_____ALMACÉN, Femxa

CRM – GESTIÓN DE CLIENTES
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