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KEY ACCOUNT MANAGER

PERFIL

Experto en consultoria, marketing y
direccion comercial con mas de 14 afios de
experiencia en  distintos sectores.
Apasionado del mundo de los negocios y de
las personas. Compromiso, liderazgo,
dinamizacion y direccién de equipos.
Curioso, atrevido, responsable, negociador,
alegre, resolutivo y buen comunicador son
algunas de mis fortalezas. Especializado en
consultoria y negociacion con empresas,
pymes y negocios. Planificacion de
estrategias comerciales y experiencia en
mercado B2B. Especializado en negociacion
directiva y estratégica. Gran capacidad de
captacion y prospeccién de nuevos clientes.
Experiencia dirigiendo equipos de hasta 20
companeros.

APTITUDES
Fidelizacién
Trabajo en equipo
Capacidad resolutiva
Motivacién Liderazgo
y empatia
Compromiso
Cierre negociacion con éxito
Prospeccién y busqueda de
oportunidades.

DATOS DE CONTACTO

i

EXPERIENCIA LABORAL

+ Comercial Nacional QCA

Junio 2021 - Actualidad

Direccién equipo comercial en Quimica Clinica Aplicada (QCA). Gestién de
negocio a nivel nacional. Tareas de captacion y fidelizacion de clientes.
Desplazamientos periédicos por negocio por todo territorio nacional y
europeo. Desarrollo de la estrategia de marketing digital y comunicacion.
Gestién y liderazgo equipo comercial de 5 personas.

+ Project Manager y Formador en Formar-te y Pymeralia.

Febrero 2020 — Actualidad

Colaborador auténomo. Gestiéon de campafias de comunicacion y marketing
digital. Gestién de contenidos y dinamizador RRSS. Consultor para empresas
en estrategias de comunicacién y transformaciéon. Venta consultiva vy
formaciéon de CRM. Formador en cursos de economia, marketing y estrategia
comercial.

+ Director Comercial APD

Abril 2019 - Mayo 2021

Direccién equipo comercial de 6 personas. Captacién de nuevos asociados
entre entidades y comparfiias de prestigio y grandes multinacionales.
Desarrollo estrategia de marketing digital y comunicacién. Consultoria en
dar soluciones a empresas y pymes. Especializado en servicio CRM.

+ Director Banca para Empresas (PYME) BBVA

Septiembre 2016 - Mayo 2019

Gestion y administracion de todo el negocio de empresas de la zona de
Barcelona Sud. Liderazgo del equipo comercial de 20 personas,
responsabilidades en la administracion y gestion del riesgo de empresas con
facturacién mayor de IMM€E. Negociacion a nivel empresarial con directivos y
ejecutivos.

+ Director Oficina Bancaria Catalunya Caixa

Julio 2013 - Septiembre 2016

Gestion y administracién de una oficina bancaria en la Zona de Les Corts en
Barcelona. Liderazgo del equipo comercial de 8 personas en la consecucion
de los objetivos.

FORMACION

+ EAE Business School- Executive MBA
2020

¢+ EFPA European Investment Practitioner (EIP)
2017

+ IDEC POMPEU FABRA — Postgrado Experto en Ahorro y
Finanzas
2014

+ ESERP- Master Marketing Digital y Redes Sociales
2013

+ UAB - Master Direccion de Entidades financieras y
Bancarias
2009

+ UB - Licenciatura en Publicidad y Relaciones Publicas
2007

+ CATALAN: Nativo
+ ESPANOL: Nativo
+ INGLES: Avanzado
+ VALENCIANO: Avanzado

+ RUSO: Intermedio





