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     EXPERIENCIA PROFESIONAL 

OMNIA INFOSYS 

Octubre 2019 - actualidad 
 
 

 
 
AV CONTROL 

Abril 2019 – Septiembre 2019 
 
 

 
 
BLINKER 

Diciembre 2018 - Marzo 2019 

ASESOR COMERCIAL 

Captación, ampliación y mantenimiento de cartera en los sectores IT para 
todo el grupo empresarial dedicado a sistemas, ingeniería de 
telecomunicaciones e ingeniería de software. Distribuidor oficial de HP y 
EPSON (printing) 

 

ASESOR COMERCIAL 

Captación, ampliación y mantenimiento de cartera en los sectores de 
proyectos de ingeniería y telecomunicaciones. 

 
 

ASESOR COMERCIAL 

Captación, ampliación y mantenimiento de cartera en los sectores de 
Instalación y Construcción. 

 

FONCAL, GRUPO SUCAN 

Agosto 2017 – Agosto 2018 

ASESOR COMERCIAL 

Captación, ampliación y mantenimiento de cartera de Hostelería, 
Mantenimiento e Industria en los sectores de fontanería y construcción. 

 

APPTEC 
Abril 2016 – Junio 2017 

RESPONSABLE DE DEPARTAMENTO COMERCIAL 

Responsable comercial asumiendo labores tanto de prospección y captación 
de clientes como de selección, formación y dirección de comerciales en el 
sector de Eficiencia Energética en el ámbito del LED. 

MERCATRASPASO 
Abril 2015 – Junio 2016 

COORDINADOR 

Empresa dedicada a la captación de empresas y de inversores para el traspaso 
de negocios y empresas. 

Era uno de los socios fundadores, realizaba gestiones de captación,n, 
negociación y cierre de traspasos. 

 
HILTI 
Agosto 2007 - Noviembre 2011 

 
ASESOR COMERCIAL 

Accediendo a través de NEXO , en Hilti realicé labores de captación, 
mantenimiento y ampliación de cartera tanto en Tenerife como en La Palma 
de maquinaria y fijación en los sectores de construcción e 
instalación. 



EL CORTE INGLÉS 
Julio 2006 – Julio 2007 

GESTOR COMERCIAL 

Responsable en la División Empresa de Administraciones públicas, 
Educación y Empresas, desarrollando la captación, ampliación y 
mantenimiento de cartera. 

 
TELEINFORMATICA TENERIFE 

      Julio 2003 – Junio 2007 

 
GERENTE 

Empresa, que creo, dedicada a la distribución de ONO y Amena, 
gestionando una fuerza comercial propia de 14 comerciales más el 
departamento de administración y desarrollando funciones de dirección, 
jefe de ventas, etc. 

 

FORMACIÓN 

Universidad 

de La Laguna 
Septiembre 1996 – Julio 2004 

LICENCIATURA EN ECONOMIA 

Seis asignaturas pendientes para finalizar estudios. 

ESCUELA OFICIAL DE IDIOMAS 
Enero 1997 – Octubre 2002 

5º DE INGLÉS 
 
 

 
      CONOCIMIENTOS 
 
 

- Amplias nocines informáticas a nivel de instalación y configuración. 
- Habituado al uso de paquetes ofimáticos (Office, FreeOffice,…) 
- Larga experiencia y formación en la venta consultiva, captación y 

desarrollo de carteras. 
- Experiencia en múltiples sectores. 

 


